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1. STIINTA ECONOMICA, STIINTA TEORETICA FUNDAMENTALA

1.1 Obiectul de studiu al stiintei economice

Asupra obiectului de studiu al economiei au fost discutii ample in diferite etape istorice.

Initial, economia era considerata stiinta despre faptele si comportamentele economice
prin care oamenii tindeau sa-si satisfaca nevoile cu ajutorul resurselor rare.

Se considera azi ca, eliberatd de aspectele ideologice, economia se constituie, lent, dar
sigur si ferm intr-o tehnicd sociala. Aceasta poate sa fie noua paradigma, acel ansamblu de
idei si principii pe baza carora se poate astepta o noud stare a economiei politice inceput de
nou mileniu.

Caracteristicile definitorii ale economiei sunt considerate a fi urmatoarele:

® Se poate retine in primul rand ca in conditiile In care au aparut si existd o multitudine
de stiinte economice autonome, domeniul economiei politice nu mai este delimitat prin
sectiondri orizontale sau verticale ale actiunii social-economice. Ea este stiinta care se
autonomizeaza mai ales prin modul de abordare a activitatilor economice, prin premizele
adoptate si concluziile pe care le formuleaza;
®  Economia politica constituie un ansamblu coerent de cunostinte (notiuni, concepte)
despre realitatea economica, o reflectare universalizata si generalizata a acestei realitafi.
Ea nu se confunda nici cu istoria economicd, nici cu politica economica, nici cu istoria
gandirii economice;
e Stiinta economica studiaza economia in complexitatea i interdependentele ei
dinamice, extinzdnd criteriul rationalitatii §i eficientei economice asupra socialului in
totalitatea sa. De aici rezulta legaturile sale cu celelalte stiinte social-umaniste (istoria,
sociologia, antropologia etc.);
e in calitatea sa de stiintd teoretici fundamentald economia politici cautd sd suprime
Opozitia dintre teorie si doctrind, dintre abordarea pozitiva §i cea normativa a economiei.
Traditional, stiinta economica pozitivi se pronuntd asupra a ceea ce este ansamblul de
tehnici si instrumente prin care faptele si comportamentele sunt cercetate, apreciate si
ordonate pentru a se gasi regularitatile desfasurarii lor In timp si spatiu.

Stiinta economicd normativa aratd cum trebuie sa fie economia, in ce sens ar fi

necesar sd evolueze aceasta.

Stiinta economica le are in vedere pe améandoua;

e  Stiinfa economicd (economics-ul) abordeaza economia ca pe un tot unitar. Unele
probleme sunt abordate din punctul de vedere microeconomic, altele din cel
macroeconomic. Ea este deci stiinta economica de ansamblu, formand ceea ce unii
specialisti numesc trunchiul de baza al intregii stiinte economice.

Microeconomia este acea ramurd a stiinfei economice care studiaza unitdtile

economice individuale, structurile si comportamentele lor (gospodariile familiale,
intreprinderi, banci, administratii) precum §i interrelatiile dintre aceste unitati elementare.

Macroeconomia este acea ramurd a stiinfei economice care studiaza marimile
globale dintr-o economie, numite agregate, interdependentele dintre diferitele variabile
globale ale economiei si sistemul economic in totalitatea sa;

in fine, economia cerceteazd unitatea economicd, in ansamblul ei, ca unitate intreaga, izolata
de lumea de afara. Aceastd unitate poate sa fie mica, poate sa fie mare, esentialul este sa fie
privita ca un intreg, ca un tot, intr-0 viziune sistemica.



1.2 Metode, tehnici si instrumente de analiza economica

La fel ca toate stiintele, economia dispune, respectiv beneficiaza, de o metoda proprie
de cercetare. In general, metoda de cercetare in economie se caracterizeazi in prezent prin
inexistenta unei stari conflictuale intre diferitele maniere de tratare (anterioare i prezente).

O prima cale, aproape unanim acceptatd, de analizd In economie este consideratd a fi
unitatea dintre inductie si deductie

Inductia este modul de a rationa trecand de la particular la general, de la fapte concrete
la generalizari teoretice. Este operafiunea intelectualda de cunoastere a esentei sau a
principiilor pornind de la observarea atentd a fenomenelor, a faptelor si actelor economice.

Deductia - realizeaza operatiunea intelectuala de intelegere a unor manifestari sau
fenomene plecand de la principiul (legea) sau esenta acestora. Este modul de a corecta
economia, trecand de la general la particular, de la generalizarea teoretica la faptele cunoscute
din economie.

Precizam ca nu este vorba de doud metode ci de o unitate intre doua elemente de
cercetare.

®  Abstractia stiintifica este o altd componentd a metodologiei stiintei economice. Aici
analistul 1si concentreaza atentia asupra unui aspect spre a-1 analiza, facand abstractie de
celelalte aspecte.

® Un larg camp de aplicare in studiul economiei isi gaseste unitatea dintre analiza si
sintezd, de asemenea o metoda de cercetare in economie.

Analiza inseamna descompunerea, dezmembrarea fenomenului, procesului de cercetat
in elementele sale componente §i cercetarea fiecareia dintre acestea, ca parti necesare ale
intregului.

Sinteza presupune reunirea, reasamblarea elementelor analizate separat, in cadrul
intregului unitar, legat prin necesare resorturi interne (cauzale sau functionale).

e Unitatea dintre metoda istorica si cea logicad de analiza economica.
* Metoda istorica - este reflectarea, descrierea si fixarea faptelor si evenimentelor, asa
cum s-au petrecut ele in timp.
* Cercetarea logica-presupune trecerea de la abstract la concret, preluand de la procesul
istoric real numai ceea ce este esential, repetabil si apare ca verigd esentiald n evolutia
faptelor si evenimentelor economice.
®  Unitatea analizei cantitative §i calitative; cercetarea, in mod obligatoriu, trebuie sa
tind seama atat de conexiunile dintre actele si faptele economice, de aspectul calitativ al
lor, dar si de masura, marimea, intensitatea si frecventa acestora, deci de aspectele
cantitative.
o In fine, modelarea matematicd, este o treapta importanti in trecerea de la abstract la
concret in realizarea efectiva a unitatii analizei calitative si cantitative. Aici putem retine ca
teoria economica a lansat si dezvoltat construirea si testarea de modele.

2. STIINTA SI ACTIVITATEA ECONOMICA

2.1 Economia - forma esentiali a actiunii umane

Istoriceste, treptat, in prezenta unor resurse relativ rare, oamenii au Inceput sa
producd, sa desfasoare actiuni si activitdti economice.



Activitatea economica se defineste prin lupta impotriva raritatii, ca proces complex ce
reflecta faptele, actele, comportamentele §i deciziile oamenilor privitoare la atragerea si
utilizarea resurselor economice in vederea producerii, circulatiei, repartitiei (distributiei) si
consumului de bunuri, in functie de nevoile si interesele economice.

Caracteristici de activitate economica au si alte actiuni umane specifice cum ar fi:
cercetarea stiintifica, protectia si ameliorarea mediului s.a.

Criteriul delimitativ al activitatii economice in actiunea sociald consta, prin urmare, in
lupta oamenilor pentru satisfacerea trebuintelor lor nelimitate, prin folosirea rationala si
eficientd a resurselor si bunurilor relativ rare.

Alte pareri sus{in ca economia reprezintd intregul sistem de activitati la care participa
si In care se Inscriu, prin functiile lor, toate unitatile economice de productie, de consum, de
intermediere bancara etc. Aceasta deoarece economia nu exista si nu functioneaza limpede si
pur; ea se interfereaza cu toate celelalte genuri de activitati si actiuni politice, sociale, tehnice,
ecologice, social culturale etc. In societatea modernd nu exista procese exclusiv economice si
de aceea conceptul de economie este in esentd o abstractie stiintifica, un model teoretic de
analiza.

Activitatile economice, istoriceste, au parcurS un proces continuu de diversificare,
specializare si integrare. Acesta a condus la aparitia conceptului de diviziune sociald a muncii,
concept ce desemneaza procesul obiectiv de desprindere, diferentiere, separare - autonomizare
si combinare a diferitelor genuri de activitati si de fixare a acestora, prin functiile indeplinite,
ca parti inseparabile ale actiunii sociale.

Astfel au aparut si s-au autonomizat activitati specifice precum: productia, circulatia,
repartifia, consumul, cercetarea, protectia mediului etc.

Productia consta in transformarea intrarilor, a resurselor, a factorilor de productie in
iesiri, in bunuri economice, in rezultate, de catre unitati specializate, in scopul satisfacerii in
mod direct sau indirect a nevoilor.

Schimbul (circulatia) este acea componentd a activitatii economice care subsumeaza
activitatile de deplasare in spatiu a bunurilor materiale, trecerea lor de la o persoand la alta
prin vanzare - cumparare sau pe alte cai, pastrarea si depozitarea acestora, ca si schimbul de
servicii intre participantii la viata economica.

Repartitia cuprinde acele activitati economice prin care bunurile materiale si serviciile
sunt orientate spre destinatiile lor, prin care venitul se distribuie §i se redistribuie
participantilor la viata economica si intre membri societafii.

Ultimul segment al activitatii economice, consumul este scopul final al oricarei
activitati, respectiv actul prin care are loc folosirea efectivd a bunurilor, act care verifica
utilitatea acestora si concordanta lor cu nevoile, cu dorintele si interesele oamenilor.

Raritatea resurselor face ca orice alegere a unui agent economic sa insemne, in acelasi
timp, sacrificarea unor sanse potentiale. Acest fenomen a condus la ceea ce numim cost de
oportunitate (al alegerii) care desemneaza valoarea bunurilor alternative sacrificata pentru a
alege un anume bun spre a fi produs sau consumat. Costul alegerii unei activitati este masurat
in termenii celei mai bune alternative sacrificate.

2.2 Risc si incertitudine in economia moderna

Orice activitate economica implica, presupune riscul ce poate fi definit, ca un
eveniment nesigur §i probabil care poate cauza o pagubd, o pierdere etc.

Analiza riscului presupune folosirea termenilor de incertitudine si de nesiguranta.
Incertitudinea economica are ca sursa, fie caracterul obiectiv impredictibil al unui proces
economic, fie caracterul incomplet al cunostintelor despre acest proces. O actiune economica
este consideratd nesigurd atunci cand este posibild obtinerea mai multor rezultate de pe urma
ei, fard a se cunoaste posibilitatea aparifiei unuia sau altuia dintre acestea.



Riscul se caracterizeaza prin imposibilitatea descrierii unei legi de catre unitatile economice,
sau de catre cei interesati.

In realitatea economici, cele doud notiuni, riscul si incertitudinea se intalnesc
combinate in diverse proportii, intr-o multitudine de ipostaze.

Agentii economici sunt interesati Indeosebi nu de potentialitatea riscului ci mai ales de
marimea acestuia. Aceastd marime se masoara cu ajutorul probabilitatilor. Probabilitatea si
riscul in economie sunt insd concepte diferite.

Probabilitatea arata in ce mdsura este posibila producerea unui anume eveniment in conditii
bine determinate, pentru fiecare eveniment existand o probabilitate de aparitie.
Riscul este o caracteristica specifica intregii distribugii de probabilitati.

Atat probabilitatea cat si riscul pot fi interpretate atat obiectiv, cat si subiectiv.

Probabilitatea subiectivd si aprecierea subiectiva a riscului poarta amprenta
personalitatii fiecarui individ participant la economie. Ea reflecta mentalitatile, obiceiurile si
masura in care acestea se fundamenteaza pe intuitie, sau, dimpotrivd, pe observatii
minutioase.

Riscul obiectiv este inerent oricarei actiuni caracterizata prin variatia rezultatelor
probabile si reprezinta o variabild independenta de individ.

Riscul subiectiv constituie o estimare a riscului obiectiv si depinde de individ, de
informatia sa, de temperamentul sau.

Alaturi de aceste clasificari mai sunt posibile si altele:

e La nivel microeconomic riscul se clasifica in :
- Risc pur, accidental, neintentionat, asigurabil, impotriva caruia agentii
economici se pot asigura, el fiind susceptibil de a aduce profit;
- Risc speculativ, in care subiectii economici au atat posibilitatea de a pierde, cat
si pe aceea de a castiga; acesta se asigura cu mari dificultati,
- Risc de neplata, de insolvabilitate a unei firme aflatd pe pragul de a da
faliment; profitul scontat in acest caz trebuie sd fie suficient de mare pentru a
acoperi riscul de faliment;
- Risc de inovatie care conduce la asa numitul profit inovational, care
rasplateste deci reusita inovational;

e La nivel macroeconomic riscul poate fi :
- Risc social provocat de evenimente sociale majore, cu un puternic potential
perturbator in viata oamenilor;
- Risc politic determinat de elemente politice semnificative (rdzboaie, revolutii
etc.);
- Riscul economic concretizat in dezechilibrele macroeconomice mai importante
(inflatie);

e La nivel mondoeconomic riscul se manifesta ca risc de tara.

2.3 Raportul general nevoi — resurse. Raritatea si alegerea

Ca produs al naturii si societatii, precum si al propriei sale activitatii, omul se prezinta
ca o fiintd tridimensionala, caracterizatd prin: dimensiunea biologicd; dimensiunea social;
dimensiunea rationala.

In toate aceste ipostaze, existenta si dezvoltarea omului au presupus si presupun
satisfacerea unor complexe si multiple nevoi (necesitati). Acestea apar initial sub forma
dorintelor, asteptarilor, aspiratiilor sau nazuintelor oamenilor. Toate la un loc constituie latura
subiectiva a nevoilor umane.

In momentul in care aceste manifestdri subiective intrd in constiinta oamenilor si in
obiceiurile, in traditiile lor, nevoile capatd un caracter obiectiv.



Nevoile umane constau din doleantele, resimtirile, asteptarile oamenilor de a avea, de
a sti, de a crede, respectiv de a-gi insusi bunuri, toate acestea devenind nevoi efective in
functie de gradul dezvoltarii economice la un anumit moment, precum si de nivelul de cultura
si civilizatie al popoarelor §i indivizilor.

In dezvoltarea si diversificarea lor de-a lungul istoriei societatii, a fost necesar ca
nevoile sa fie apreciate, ordonate, clasificate.

Raportate la cele trei dimensiuni ale fiintei umane, enuntate mai sus, nevoile se
grupeaza in:

- nevoi fiziologice (somatice) - au fost si sunt prioritar resimtite de catre oameni,
fiind inerente fiintei biologice;

- nevoi sociale (de grup) - sunt resimtite de oameni ca membri ai diferitelor
sociogrupuri si care se satisfac prin actiunea comuna a acestor grupuri;

- nevoi rationale (spiritual-psihologice) - rezultate din trasaturile interioare ale
oamenilor si care devin tot mai importante pe masura dezvoltarii culturii si
civilizatiei umane.

Exista desigur si alte clasificari ca de exemplu: simple - complexe, inferioare -
superioare, imediate si de perspectiva etc.

Nevoile umane constituie motorul 1intregii activitati economico-sociale. Ele se
transforma in mobile ale activitatii umane, conditie in care devin interese.

Interesele economice reprezinta acele nevoi umane intelese (constientizate) §i
devenite mobile - directe sau indirecte, imediate sau indepartate - ale luptei oamenilor pentru
existentd, ale confruntarii si cooperarii lor in vederea dobdndirii bunurilor necesare
satisfacerii nevoilor.

Dupa nivelul lor si dupa modul lor de exprimare interesele economice se grupeaza in:
personale, de grup, generale.

Se mai pot clasifica si in: private - publice, curente - de perspectivd, permanente -
accidentale etc.

Nevoile umane (si interesele) se caracterizeaza printr-0 Serie de trasdaturi, care, fiecare
in parte reflecta un principiu economic esential:

® nevoile sunt nelimitate ca numadr si in permanentd dinamica, dar nevoile sunt limitate
in capacitatea de satisfacere;

® nevoile sunt concurente (unele se extind in detrimentul altora);

® nevoile sunt complementare in sensul ca evolueaza in sensuri identice;

® orice nevoie se stinge momentan prin satisfacere dar renaste in timp cu periodicitdti si
intensitati diferite fixdndu-se in obiceiuri si traditii de consum.

Pe de altd parte, orice activitate umana presupune existenta unor premize, a unor
resurse specifice in cantitati determinate si de calitate adecvata.

Resursele economice constau in totalitatea elementelor, premizelor - directe si
indirecte - ale actiunii sociale practice, care sunt utilizabile, pot fi atrase §i sunt efectiv
utilizate la producerea §i obtinerea de bunuri.

Premiza primara este natura, cel dintdi izvor al resurselor economice si cadrul
existentei oamenilor si al activitatii lor. Nevoile asigura direct sau indirect aproape toate cele
necesare existentei omului si progresului societatii.

Resursele naturale impreuna cu cele demografice (umane) formeaza resurse originare
sau primare.

Alaturi de resursele primare, o importantd deosebitd capata resursele economice
derivate care potenteaza eficienta folosirii tuturor resurselor economice.

Cea mai generala clasificare a resurselor este aceea in:

- resurse materiale compuse din cele naturale primare cat si din cele derivate
(echipamente, tehnologii, infrastructuri economice, stocuri de materii prime etc.);



- resurse umane compuse atat din cele primare de acest gen, cat si din cele
derivate (stocul de invatimant, potentialul inovational etc.). In ansamblul resurselor,
in economia modernd, resursele informationale umane ocupda un loc tot mai
important.

Raritatea si alegerea

Privite in mod absolut, resursele au sporit in timp si s-au diversificat continuu.
Raportat la cresterea si diversificarea nevoilor umane, resursele au fost intotdeauna si au
ramas limitate.

Raritatea resurselor constituie o caracteristica generald a economiei. Pornind de la
acest adevar, teoria economica a fundamentat legea raritatii.

Legea raritatii constd in aceea ca volumul, structurile si calitatea resurselor economice si
bunurilor se modifica mai incet decat volumul, structurile si intensitatea nevoilor umane.
Altfel spus, resursele si bunurile sunt relativ limitate in comparatie cu nevoile.

De aici necesitatea utilizarii si consumdrii rationale si eficiente a resurselor
disponibile. Acesta reprezintd un alt principiu general al oricarei economii.

Cresterea si diversificarea nevoilor umane in conditiile raritatii a determinat adaptarea
oamenilor, in mod creator, la necesitatea folosirii resurselor. Apare aici problema alegerii
variantei care permite obfinerea de bunuri cat mai multe si de calitate corespunzatoare pentru
satisfacerea nevoilor.

Preocuparea dintotdeauna a oamenilor de a alege resursele si de a ierarhiza folosirea
lor pentru o cat mai bund satisfacere a nevoilor a fost numitd problema fundamentala
(generala) a organizarii oricarei economii.

Problema fundamentald s-a conturat prin raspunsurile pe care oamenii le-au dat,
congtient sau inconstient, intrebarilor vitale pentru societate:

e Cesicat sa se produca?
® Cum sa se produca?
® Pentru cine sa se produca?

In functie de modul cum s-a rispuns la aceste intrebari, economiile s-au delimitat in

diferite sisteme si forme concrete de existenta.

2.4 Statica si dinamica economica

Activitatea economicd se desfasoard in anumite conditii si pe baza unor multiple
legaturi de interconditionare. Ea se desfasoara intr-o continud modificare in timp. Multiplele
legaturi de interconditionare sunt de suprafatd sau profunde, exterioare si vremelnice, de
esenta si constante. Toate aceste relatii sunt reflectate in gandirea economica prin notiunea de
fenomen economic.

Fenomenul economic reprezinta forma exterioara a activitatii economice, acele
aspecte si acte economice care apar si se manifesta la suprafata acestuia §i pot fi cunoscute
de oameni in mod direct.

Analizate in miscarea lor, in dinamica, in timp, fenomenele devin procese economice.

Procesul economic exprima transferurile in starea activitdtii economice, acestea
evidentiind desfasurarea vietii economice in timp.

Fenomenele economice se leagd intre ele, iar procesele economice se desfasoard in
timp atat pe baza unor relatii de interdependenta, proprii economiei, cat si pe baza celor care
apar intre economie §i cele de alta natura. Dependentele reciproce dintre procese si fenomene
ca si posibilitatea devenirii unora dintre ele din cauze in efecte si invers, au fost numite de
specialisti: stare de dependenta mutuala sau legi economice.

In conceptia contemporana legile economice au caracter obiectiv, dar actiunea lor
diferd de cea a legilor naturii. Astfel:



® [Legea economica, spre deosebire de cea naturald, sugereaza doar ideea de relatii
constante intre anumite fapte, acte si comportamente economice;

e Raporturile dintre respectivele fapte sunt necesare, numai daca anumite conditii
prealabile sunt indeplinite;

e Legile economice actioneazd doar ca tendinte (actiunea unei legi economice poate fi
dejucata de o forta contrara);

® [egea economicd comportd previziuni ca si legile lumii fizice;

e Formularea legilor si crearea de institutii corespunzatoare pornesc de la
comportamentele oamenilor considerate in masa;

® Legile economice sunt compatibile cu inifiativa si activitatea individualad. Prin esenta
lor, legile economice nu limiteaza libertatile si initiativa oamenilor. Prezenta sau absenta
anumitor conditii face sa actioneze o lege economica sau alta. Legea economica nu obliga
pe nimeni, dar 1i orienteaza pe toti.

3. TRASATURILE GENERALE ALE ECONOMIEI DE SCHIMB
3.1 Geneza economiei de schimb

In general, economia contemporani este o economie de schimb monetar, rezultat al
unui amplu proces istoric de evolutie ale carui inceputuri le aflam in preistoria umanitatii.

La Inceputuri, consumatia si productia se efectuau concomitent in timp si spatiu (omul
era culegator, vanator, pescar).

Etapa de evolutie de dinaintea schimbului a fost cunoscutd sub denumirea de
economie naturala, adica acea forma de economie in care produsele obtinute sunt consumate
de producatorii ingigi impreuna cu familiile lor.

Treptat, oamenii isi impun dreptul de proprietate particulara asupra bunurilor produse
si agonisite.

Pe baza diviziunii sociale a muncii, a randamentelor sporite, a proprietatii particulare
aparute, apare si se dezvolta schimbul regulat de produse.

In timp, intre productie si consum ca forme (sfere) autonomizate deja, se interpune o
sferd noud si ea din ce in ce mai autonoma: circulatia, schimbul sau piata.

In tendinta usuririi schimbului apar banii mai ales sub forma de moneda.

Diversificarea si universalizarea monedei au contribuit masiv la evolutia economiei
naturale spre economia de schimb monetar, fapt ce a dus la aparitia productiei pentru piata,
respectiv productia de marfuri.

Productia de marfuri reprezinta acea forma de economie in care unitatile
producatoare - specializate si autonome - produc pentru piatda, pentru satisfacerea nevoile
altor oameni decat cele ale producatorilor ingisi.

Producatorii apeleaza la aceeasi piata pentru a-si satisface nevoile de consum multiple.
Astfel, piata se amplifica si se diversifica printr-o multitudine de acte de vanzare-cumparare.

Economia de schimb monetar reprezinta asadar o forma moderna a vietii economice,
in care oamenii isi desfasoara activitatea in mod liber §i autonom, in spiritul libertatii, al
democratiei si al proprietatii private, in concordanta cu favorabilitatile pietei si pe baza
respectului legilor juridice adoptate democratic.

In general, existd doud mari modele teoretice de analizi ale tipului economiei de schimb
monetar si anume:
e  Primul model prezinta trasaturile tipului de economie de piata ca fiind urmatoarele:
multipolard, descentralizata, economie de intreprindere, economie de calcul in expresie
monetard, interventie indirecta a statului in economie, profitul mobil central si direct al
activitatii;



e Al doilea model surprinde trasaturile generale ale economiei de piata si le grupeaza
astfel:
* sub raport ideologic: economia de piata s-a caracterizat prin principiul individualismului
si al liberalismului;
* sub raport formal-institutional, al organizarii sistemului, acesta presupune:
- institufii juridice specifice: dreptul proprietatii individuale, private, ca drept
sacru si inviolabil; egalitatea Intre indivizi, libertatea lor contractuala;
- institutii economice adecvate: piata - loc de intdlnire intre cerere si oferta si
mecanismul pietelor libere; intreprinderea privatd - celuld de baza a economiei;
statul democrat, garant al bunei functionari a institutiilor juridice si economice
mentionate;
- sub raport substantial-tehnic: oferta depaseste cererea pe baza folosirii tehnicii
avansate, in pas cu revolutiile industriale; banca si institutiile financiare cu tehnicile
lor reprezinta un factor autonom de baza.

In functionarea economiei de piatd apar si unele aspecte particulare, unele disfunctii
precum: preocupati de reducerea costurilor unii producatori reduc si salariile; unii producatori
sacrificd interesele consumatorilor, cu toate ca economia de piatd a fost proclamata ca
economie a consumatorului; inflatia, somajul si recesiunile insotesc cresterea economica in
acest sistem; toate aceste dezechilibre afecteaza anumite categorii ale populatiei, ceea ce face
necesara protectia sociala.

Concluzia care se impune este aceea ca economia de piatda modernd nu este
atotcuprinzatoare. Ea a avut si are un caracter partial, care decurge:

- in primul rand din persistenta economiei naturale si a celei de schimb;

- in al doilea rand, existenta marilor corporatii si firme multinationale ca si
imixtiunea autoritatilor publice in economie 1i limiteazd sfera de manifestare
absoluta.

3.2. Piata - element central, realitate complexa si dinamica a economiei de schimb

Dintre elementele structurale ale economiei de schimb, piata are cea mai Indelungata
istorie. A aparut cu multe secole in urma ca punte de legiturd intre producatorii si
consumatorii autonomizati.

Piata este locul de intdlnire, mai mult sau mai putin abstract, intre oferta vanzatorilor
§i cererea cumparatorilor, prima fiind forma de manifestare a productiei in conditiile
economiei de schimb, a doua exprimdnd nevoile umane solvabile, insotite deci de capacitatea
oamenilor de a cumpara marfurile oferite si convenabile lor.

Piata insumeaza, integreaza, agregd intr-un tot actele de vanzare si cumpdrare impreuna cu
fenomenele legate de manifestarea obiectului ofertei si cererii, toate acestea in conexiune cu
spatiul si timpul unde si in care se desfasoara.

Functiile generale ale pietei sunt multiple, din care cele mai importante sunt:

- verifica, in ultimad instantd, concordanta sau neconcordanta dintre volumul,
structura si calitatea bunurilor oferite (produse) cu masa, componentele si calitatea
celor cerute, respectiv necesare;

- ofera informatii, obiective ieftine si rapide tuturor agentilor economici.

Piata s-a extins si s-a diversificat in concordanta directa cu dezvoltarea productiei si cu
cresterea randamentului acesteia, ca urmare ea fiind foarte complexa si eterogena.

Pietele si formele de piata se clasifica pe o multitudine de criterii dupa cum urmeaza:
®  Dupa natura economicd a bunurilor ce fac obiectul tranzactiilor: piata satisfactorilor

(bunuri de folosintd zilnica, indelungatd, servicii de consum personal etc.); piata

10



prodfactorilor (piata muncii, piata resurselor naturale, piata pdmantului, capitalului, piata
informatiei etc.);

e  Dupa forma obiectelor schimbate: omogene si eterogene; uniforme si diversificate;

e In functie de existenta sau inexistenta obiectului in momentul tranzactiei: piata real,
cererea si oferta de bunuri de consum si factori de productie; piata fictiva (bursa), cererea
si oferta de titluri de proprietate etc;

® Dupa locul desfasurdrii relatiilor de schimb: piete locale, regionale, nationale,
internationale etc;

¢  Dupa timpul in care se transfera obiectul tranzactionat citre cumparator: piata la vedere;
piata disponibila sa livreze; piata la termen,;

e In functie de raportul dintre cererea si oferta unui bun: piata vanzitorului (absorbtia);
piata cumparatorului (presiunea);

e Dupa gradul de cunoastere a mediului economic de catre subiectii pietei: piata
transparentd; piata opaca,

¢  Dupa numarul, dimensiunea §i puterea economica a participantilor la schimb: piata cu
atomicitate; piata cu molecularitate.

3.3 Economia de schimb - economie monetara. Banii

Aparitia banilor s-a produs odata cu trecerea la schimburile dezvoltate si permanente
de bunuri. Banii au aparut si s-au dezvoltat ca instrumente de facilitare a schimburilor, a
desfagurarii vietii economice. Banii au cunoscut o evolutie continud, sensul general al acestei
evolutii concretizandu-se in:

- diversificarea instrumentelor banesti;
- tendinta spre universalitate a acestora;
- ruperea treptatd a acestora de continutul lor material.
Se desprind trei etape distincte in devenirea si continutul economic al banilor:
- etapa cand moneda era fixata asupra unui bun economic avand utilitate prin
sine Tnsasi;
- moneda simbol, reprezentant al unor marfuri aflate in circulatie;
- moneda conventie, ca activ recunoscut si acceptat sa indeplineasca functia de
mijloc de schimb si de platd, sa fie simbol de valoare in cadrul unei comunitai.

In general, banii se definesc prin raportarea fie la marfuri (banii - marfa special), fie
la instrumentele de schimb (banii instrument general acceptat), fie la semnele de valoare
(banii - simbol).

Deci, banii reprezinta un instrument social, general acceptat, de mdsurare §i
comparare a schimburilor, de mijlocire directa i indirecta a acestora, de transferare a
drepturilor de proprietate de la o persoanda la alta.

Trasaturile caracteristice generale ale banilor sunt considerate a fi urméatoarele:

- banii sunt un dat social acceptat de generatii;

- banii sunt dependenti de functiile sociale indeplinite, functii fara legatura cu
corpul material al instrumentului;

- banii sunt un instrument de facilitare a schimburilor;

- banii reprezintd unitatea indestructibild a functiei de masurare a activitatilor si
a celor de mijlocire a schimburilor.

Din aceste caracteristici generale se pot deduce functiile pe care ei le indeplinesc:

- Banii (moneda) mdasoara activitatile economice, cheltuielile si rezultatele
trecute, prezente si viitoare. Acest lucru inseamna ca prin intermediul lor, bunurile
economice, diverse din punct de vedere al naturii si al calitatii, drepturi si obligatii,
consumurile si factorii de productie, sunt comensurate, evaluate si comparate.
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Unitatea generald din fiecare tara reprezinta etalonul general (imaginar, ideal) de
masurda §i exprimare a cheltuielilor si rezultatelor, a drepturilor si obligatiilor
fiecarui agent economic ca si a banilor insisi.

- Banii indeplinesc functia de mijlocitor al schimbului, sunt “lubrifiantul”
acestuia, ei intermediazd orice act de vanzare-cumparare. Banii scindeazd procesul
de schimb in doua tranzactii (acte) complementare: vanzarea respectiv cumpararea,
scindare care da posibilitatea ca ele sd se efectueze succesiv, alternativ in timp si
spatiu;

- Banii sunt mijloc de plati ceea ce insecamna ca drepturile si obligatiile
economice sunt evaluate in bani si se sting prin cedarea (primirea) muncii
corespunzatoare. Obligatiile fiscale, veniturile posesorilor factorilor de productie
(salarii, profituri, rentd, dobanda etc.), chiriile la imprumuturi si o gama larga de alte
drepturi si obligatii de baza sunt evaluate si achitate prin intermediul monedei;

- Banii sunt forma universald sub care se constituie rezervele agentilor
economici. In aceastd functie, banii semnifici avutia. Banii sunt activul cel mai
lichid din economie, care se transforma oricand 1n orice alt bun economic, imediat si
fara nici un cost suplimentar.

Pentru indeplinirea acestor functii, moneda trebuie sa existe in societate, sa fie creata
si pusa in circulatie intr-o anumita cantitate.

Cantitatea de moneda aflatd in circulatie la un moment dat intr-o economie si
apartinand diferitilor agenti economici reprezintd masa monetara stoc.

Masa monetara poate insad sd fie definitd si ca flux. Ansamblul mijloacelor de plata
acceptate si recunoscute, aflate la dispozitia unitatilor economice si care mijlocesc tranzactiile
intr-un anumit orizont de timp reprezinta masa monetara flux.

Marimea masei monetare este conditionatd de numeroase imprejurdri economice §i
social-politice.

Cantitatea de bunuri economice care se poate cumpdra cu un semn monetar la un
moment dat se numeste puterea de cumparare a monedei. Aceasta este stabild si ridicatd
numai in conditiile unei tari cu o economie puternica, moderna si eficienta.

3.4 Specializarea producatorilor — caracteristica generala a economiei de schimb

in timp, pe baza progresului factorilor de productie, s-a desfasurat un amplu proces de
diversificare, specializare si integrare a activitatilor economice.

Ca laturd inseparabild a diviziunii sociale a muncii, specializarea producatorilor
inseamnd fixarea unor genuri de activitdti producatoare asupra unor subiecti economici;
functiile productiei se repartizeaza pe unitati, pe categorii de producatori.

Spre deosebire de producatorul “universal”, din economia naturald producatorul
specializat se defineste prin aceea ca:

- utilizeaza factori de productie speciali (unelte specializate, persoane, fortd de
munca cu calificari diferite etc.);

- actioneazd 1n domenii distincte de productie, in ramuri §i subramuri
autonomizate;

- produce o gama limitata de bunuri, uneori chiar un singur produs final;

- aduce la piata cantitati mari din bunurile in producerea carora s-a profilat;

- costurile unitare ale produselor sale sunt relativ mici etc.

Originea diviziunii muncii si specializarii, ca si cauzele generale ale adancirii
diviziunii si sporirii gradului de specializare constau in legea raritdtii, In lupta permanentd a
oamenilor de a-si satisface cat mai bine nevoile cu resursele existente, relativ limitate.

Deciziile producatorilor individuali de a se specializa se intemeiaza, constient sau
inconstient, pe avantajul comparativ.
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Avantajul comparativ constd in surplusul utilitatilor pe care un agent economic il
asteapta, il obtine de la producerea unui bun, avand la aceasta un cost de oportunitate mai mic
decat concurenta sa.

Acest avantaj poate fi absolut si relativ.

Avantajul absolut este de partea producatorului care produce cea mai mare cantitate de
bunuri cu aceleasi resurse, respectiv cel care poate produce o masa datd de bunuri cu resurse
mai putine, comparativ cu ceilalti producatori.

Avantajul absolut se evidentiaza prin raportarea productiilor la costul oportunitatii.

3.5. Proprietatea privata - trasiatura fundamentala a economiei de schimb

Continutul proprietatii

In esenta proprietatea exprimd unitatea dintre obiect si subiect.

Obiectul proprietatii il formeaza bunurile, acestea prezentandu-se sub forma unor
entitati identificabile si masurabile economic.

Subiectii proprietatii sunt fie persoane fizice (indivizi, familii) fie persoane juridice
(sociogrupuri, organizatii) care detin anumite bunuri in proprietatea lor exclusiva si care isi
exercitd direct si nemijlocit drepturile asupra acestora.

Intre subiectii de proprietate aflim si statul, care prin intermediul administratiilor
publice, detine, utilizeaza si gestioneaza o anumitd parte a obiectului proprietatii.

Atributele raportului economic de proprietate
Acestea s-au cristalizat in timp. Inci din dreptul roman erau reglementate riguros: dispozitia,
utilizarea si uzufructul. Treptat, ele sau diversificat.

In prezent pot fi retinute urmitoarele atribute ale acestui raport:
- aproprierea, ca drept de dispozitie al proprietarului asupra bunului aflat in
proprietatea sa, puterea lui deplina de a dispune de el. Cu timpul, acest atribut si-a
imbogdtit continutul, devenind, odatd cu revolutia manageriala dreptul de
gospodarire si gestionare a obiectului proprietatii;
- insusirea de catre o persoana a unui bun, dreptul ei de posesiune, ca dominatie
directa asupra obiectului;
- utilizarea obiectului proprietatii pe care il are in posesiune, unirea factorilor de
productie materiali cu cei umani;
- insusirea roadelor (uzufructul) date de bunurile aflate in proprietate, extinderea
raportului de proprietate si asupra rezultatelor economice;

Exercitarea acestor atribute este un monopol al proprietarului, instrainarea lor fiind o
functie exclusiva a acestuia.

Instriinarea priveste unul, mai multe sau toate atributele proprietatii, de exemplu:
instrdinarea totalitatii atributelor proprietatii pe bazd de contra-echivalentd constituie
continutul actului de vanzare-cumparare a bunului; daca instrdinarea tuturor atributelor
proprietatii se face fara contra-echivalent, atunci este vorba fie de donatie, fie de mostenire.

Transferarea separatd a anumitor atribute ale proprietatii genereaza relatii specifice
intre oameni, cum ar fi: transmiterea atributelor de posesiune si de utilizare pe durate diferite,
genereaza relatii de incheiere, locatie de gestiune, concesionare, arendare, de credit, etc.;
cedarea temporarda a atributului de administrare, conduce la raporturi manageriale;
transmiterea atributului de culegere a roadelor unui bun genereaza raporturi de uzufruct.

Pluralismul formelor de proprietate

Istoria economica confirmad existenta in timp, concomitent a mai multor forme de
proprietate in toate tarile.

In economia moderna, in prezent coexista urmatoarele forme de proprietate:
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- Proprietatea privata, particulara - ocupa locul central in sistemul proprietatii
din tarile cu economie de piata. In cadrul proprietatii particulare se pot distinge mai
multe forme de insusire, posesiune si folosire a bunurilor. Indiferent de denumire
(particulara, individuala sau privatd) ceea ce defineste proprietatea privatd intr-0
economie de piatd nu este prezenta proprietdfii individuale, ci dominatia a trei
principii juridice esentiale: orice drept de proprietate nu poate fi decat un atribut al
persoanelor, definit prin drepturi individuale §i personale; orice drept privind
posesiunea, utilizarea sau transferul unei resurse nu poate face obiectul mai multor
proprietati simultane i concurente; in fine, orice drept legal recunoscut unui individ
constituie un “bun privat” care poate fi liber cedat sau transferat in profitul altor
persoane. Forma principald actuald de proprietate particulard este cea privat-
asociativa organizatd sub forma unor societati de capitaluri, in care proprietarii fie
ca utilizeaza salariati nonproprietari, fie ca ei insisi sunt participanti la procesul de
productie;

- Proprietatea publica (de stat) este prezentd in proportii diferite, in toate
economiile lumii. Se caracterizeazd prin aceea ca bunurile, indeosebi cele
investitionale, se afla 1n proprietatea organizatiilor statale privite ca subiect de
proprietate. Folosirea si gestionarea obiectului acestei proprietati revine diferitelor
administratii publice, centrale sau locale;

- Proprietatea mixta - combinarea in forme si proportii diferite a celor doua
forme de dinainte (privata si publicd). Intre aceste forme, in conditiile economiei de
piata, existd o permanenta compatibilitate in sensul ca ele sunt subordonate, in egala
masurd, principiului economic universal al eficientei si rationalitatii.

4. UTILITATEA ECONOMICA
4.1 Bunurile economice

Termenul de bun semnifica orice element al realitatii care este apt sa satisfaca o nevoie
umani de consum personal sau de consum productiv. In realitate nu toti satisfactorii si
prodfactorii sunt bunuri. Capata calitatea de bunuri acei satisfactori si acei prodfactori care se
disting printr-o dubla determinare: una existentiala (fizicd) si alta economica.

Determinarea existentiald consta in aceea ca elementele respective se preteazd la
masurari fizice prin care se evalueaza proprietatile statice si dinamice ale bunurilor.

Determinarea economicd a bunurilor se regaseste ca factor al mdsurarii, in aprecierea
conformantei acestora cu nevoile umane. Ea o implica, organic, pe cea fizica.

Deci bunurile economice constau din acele elemente rare din naturd sau create de
om - identificabile si masurabile -, bunuri care intra intr-o relatie determinata cu nevoile
umane.

In structura acestor bunuri, un loc aparte il detin bunurile create - produsele. Intre bunurile
economice create de oameni si nevoile umane exista multiple raporturi:
- lupta oamenilor pentru obtinerea si producerea bunurilor reprezintd mijlocul
pentru atingerea scopului actiunii sociale;
- consumarea bunurilor, prin care se sting unele nevoi §i apar altele noi, este
modul concret si direct de satisfacere a nevoilor, scop final al oricarei actiuni
economice.

Dupda modul in care se realizeaza raportul intre nevoile umane (functiile
consumatorului) si bunurile sau serviciile prestate (functiile producatorilor), bunurile
economice se Tmpart in: marfare si nonmarfare.
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Marfa este acel bun economic exprimat in formd bdneascd, destinat satisfacerii
nevoilor altor persoane decdt producatorii ei, trecerea acestuia de la producator la
consumator facandu-se prin actul de vanzare-cumparare.

Piata, schimbul, este elementul care da bunului caracterul de marfa. Fara actul de
vanzare-cumparare, bunul economic ramane doar potential o marfa.

In economia moderna, marfurile se prezinta intr-o mare diversitate structurala, urmare
a diversificarii nevoilor umane si a ameliorarii permanente a conditiilor tehnice, economice si
sociale de satisfacere.

Existd deci nevoia unei clasificari si grupari a bunurilor economice. Aceasta se poate
face dupa mai multe criterii:

- dupa forma de manifestare: obiecte, servicii, informatii disponibile;

- dupa provenienta lor: naturale (regenerabile si neregenerabile), produse;

- dupa posibilitatile de multiplicare: reproductibile si nereproductibile;

- dupa gradul de prelucrare: primare, intermediare, finale;

- dupa destinatia lor finala, dupa natura lor economica: satisfactori si prodfactori;
- dupa durata folosirii bunurilor de consum: de folosinta curenta si de folosinta
indelungata;

- dupa modul de fixare in spatiu: mobiliare si imobiliare.

De foarte multe ori principalele grupe de marfuri se delimiteazd in functie de pietele
fictive pe care se schimba. Exemplu: piata graului, orezului, a actiunilor, etc.

Ca obiect al proprietatii, marfurile fac posibild manifestarea autonoma a drepturilor de
proprietate. Din acest punct de vedere existd marfd integrala, dacd se transforma contra
echivalent toate atributele dreptului de proprietate si marfa partiald, daca se cedeaza doar
unele dintre aceste atribute.

Bunurilor economice, mai ales celor marfare, li se confera utilitate, care poate fi
privita fie dinspre bunuri, fie dinspre nevoile umane.

Orice marfa le presupune pe amandoua.

4.2 Formele utilitatii economice

in limbajul curent, cotidian, a fi util Inseamna a nu fi vatamator, respectiv a fi de folos,
a satisface o nevoie.

Sensul general al utilitatii constd in proprietatea anumitor obiecte §i a unor acte umane
de a indeplini una sau alta dintre nevoile umane, de a servi la intretinerea vietii sau la sporirea
bunastarii.

Privita dinspre bun, utilitatea apare ca tehnica si merceologica, aceasta constand din
ansamblul proprietatilor, caracteristicilor si insusirilor reale sau presupuse ale bunurilor, pe
baza folosirii carora se asigurd satisfacerea unei anumite trebuinte umane, mai mult sau mai
putin intense.

Utilitate nu au numai bunurile, lucrurile, ci si actele umane.

Utilitatea economicda exprima gradul, masura in care consumarea unei cantitati de
bunuri satisface una sau alta dintre nevoile umane.

Pentru ca unui bun sa i se atribuie utilitate, trebuie ca el sa indeplineasca concomitent
anumite conditii:

- Saexiste o relatie dinainte stabilita si identificabila intre proprietatile bunului si
una din nevoile umane, relatie in care omul are un rol hotarator si de aceea utilitatea
este, in principal, subiectiva (prin moda, obiceiuri etc.);

- Relatiile necesare dintre bunuri i nevoi trebuie sa fie cunoscute si intelese de
catre oameni. Numai cu aceasta conditie utilitatea dobandeste sens economic;
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- Capacitatea oamenilor de a folosi efectiv diferite bunuri este altd conditie a
utilitatii, care depinde Tn mare masura de stiinta si puterea economica de a folosi
bunurile existente si de a le gési noi utilitati.

Unii economisti sustin ideea conform careia consumatorul este capabil sa masoare
utilitatea fiecarui bun, exprimand-o intr-un numar de unitéti abstracte.

De aici si denumirea de cardinala data acestei conceptii.

In aceastd conceptie, functia de utilitate a unui bun [U(x)] aratid dependenta dintre
cantitatea consumata din bunul respectiv (x) si utilitatea resimtitd de consumator (U) adica:
U=U(®x) (4.2

De aici, utilitatea economica totald a cantitatilor consumate reprezinta un produs intre
utilitatile individuale si consumurile individuale.

Au aparut insa numeroase semne de intrebare si dificultati in aplicarea masurarii

- nu s-a gasit o unitate acceptabild de masurare a utilitatii in conceptie cardinala;
- au aparut confuzii in legatura cu agregarea utilitatilor partiale asociate fiecarui
bun.

Ca urmare a aparut si s-a impus conceptia neoclasica asupra utilitatii, care a lansat
metoda masurarii ordinale a acesteia. Cei care au fundamentat aceastd conceptie au fost:
Vilfredo Pareto, J. R. Hicks, R. Allen. Ipoteza de baza a conceptiei ordinale asupra utilitagii
sustine ca nu este necesara masurarea utilitatii fiecarui bun consumat, ci este suficient sa se
facd doar ordondri, ierarhizari ale preferintelor consumatorului. Asta inseamnd ca
consumatorul este capabil sa compare doud combinatii (cosuri) de bunuri si sa le ordoneze
caz este predominantd masurarea ordinala.

Astazi, optica predominanta este cea dinspre consumator.

Utilitatea economica exprima intensitatea dorintei, a nevoii pe care o are, la un
moment dat, o resimte un individ de a dobandi bunul respectiv in conditiile existente si de a-I
consuma. Ea atestd importanta pe care o persoana o acordd unui bun, asteptand obtinerea unei
anumite satisfactii prin consumarea lui.

Utilitatea unitara (individuald) este satisfactia pe care o aduce o portiune (doza) dintr-
un bun consumat de cétre individ, acel segment al unei anumite nevoi umane care poate fi
acoperit si satisfacut (stins) prin consumarea unei cantitati date dintr-un bun.

Utilitatea totala reprezinta satisfactia resimtitd in urma consumului unor cantitati
succesive dintr-un bun intr-o perioada data de timp.

Utilitatea marginala reprezintd satisfactia adifionald resimtitd de individ pe baza
consumarii unei unitati suplimentare dintr-un bun oarecare:

Unnix = U(x) - U(x-i) 4.2)

Dependenta utilitatii totale si a celei marginale de cantitatile consumate dintr-un bun
de catre un individ se poate analiza cu ajutorul unor exemple ipotetice, folosindu-se unitafi
imaginare de masura.

4.3 Legea utilitatii marginale descrescande

Conceptele de utilitate marginala si de lege a utilitatii marginale descrescande au fost
introduse in limbajul economic, au fost fundamentate si explicate de curentul neoclasic din
gandirea economicd. De aici a derivat si denumirea de marginalisti, utilitaristi si
consumatoristi data reprezentantilor acestui curent de gandire economica.

Logica marginalistilor poate fi socotitd urmadtoarea: in analiza economica accentul
trebuie pus pe modificarile proceselor si indicatorilor de masurare a acestora (pe cresterea sau
pe scaderea utilitatii) si nu atat pe reproducerea starilor si nivelurilor anterioare.
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Utilitatea marginala reprezinta variatia utilitatii totale (AU ) care rezulta prin

cresterea cu o unitate a cantitdtii totale dintr-un bun (AX ), in conditiile in care cantitatile din
celelalte bunuri sunt date si raman neschimbate.

U, =AU, /AX; (4.3)
daca AX =1, atunci rezulta ca:
U, =AU, (4.4)

Pentru a fi exprimatd in termeni matematici, utilitatea marginalda a unui bun este
derivata partiald in raport cu X, adica:
U, =U(X, Xy, X5,y X,) /X (4.5)
cand limita lui x; tinde la zero.

Aceasta este o caracterizare simplificatd a utilitdfii marginale care implica un inalt
grad de abstractizare.

Utilitatea totald si utilitatea marginald se afla intr-o dependenta specifica de volumul
consumului individual dintr-un bun omogen.

Relatiile multiple de marime intre utilitatea totala si cea marginala au fost generalizate
sub forma legii utilitatii marginale descrescande, care a fost formulatd de H. H. Gossen inca
din 1854.

Legea utilitatii marginale descrescande poate fi caracterizatd sintetic astfel: cand
cantitatea consumatda dintr-un bun sporeste, utilitatea marginald, adica utilitatea
suplimentara adaugata de ultima unitate consumata, tinde sa se diminueze pdna la zero,
corespunzator punctului de satietate, la care utilitatea marginald este nula.

Pornind de la aceasta, economistul american Paul A. Samuelson a formulat legea
utilitdtii marginale pe unitatea monetara (dolar) potrivit careia, fiecare bun este cerut pand la
punctul in care utilitatea marginald a unitatii monetare cheltuite pentru acesta este aceeasi ca
si utilitatea marginald a unitatii monetare cheltuite pentru oricare alt bun. Acest punct
(consum) este numit nivelul comun de utilitate marginald, respectiv principiul echivalentei
utilitatii marginale.

5. FACTORII DE PRODUCTIE. COMBINAREA SI UTILIZAREA LOR

5.1 Caracterizarea generala a factorilor de productie; sistemul contemporan al
acestora

5.1.1 Conceptul de factori de productie

Punctul de plecare in analiza factorilor de productie il constituie resursele economice
(productive). Acestea constau din ansamblul mijloacelor disponibile si susceptibile de a fi
valorificate in producerea de bunuri materiale si in prestarea de servicii.

Resursele pot fi analizate atat ca stocuri, cat si ca fluxuri. Privite in cadrul unei tari,
resursele stoc se prezinta Cca avutie nationala, aceasta fiind totalitatea resurselor de care
dispune un popor (stat, natiune) la un moment dat. Ea caracterizeaza starea economica a unei
tari, puterea ei economica §i in ultima instanta, gradul bunastarii poporului acesteia. Notiunea
este un indicator sintetic de apreciere a starii tehnico-economice si structurale a unei tari. Ea
este o realitate vie (prin componenta sa umana, dar si prin permanentele ei modificari care se
afla sub incidenta actiunii umane).

Potentialul economic al unei tiri consta din ansamblul elementelor avutiei nationale
intrate sau care pot fi atrase in circuitul economic.

g eyt

potentialul economic se prezinta in trei ipostaze:
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- maxim - toate elementele avutiei nationale susceptibile de a fi utilizate,
indiferent de faptul ca exista sau nu tehnologii si solutii adecvate si daca pragul de
eficientd atinge un nivel acceptabil;

- valorificabil - acele resurse pentru care exista necesitatea si posibilitatea
punerii in valoare la un moment dat;

- atras - resursele a caror atragere nu mai intdmpind restrictii tehnice,
economice, sociale.

Factorii de productie constau din potentialul de resurse economice atrase in circuitul
economic.

Deci, resursele economice disponibile si valorificabile, in masura in care sunt atrase si
utilizate 1n activitatea economica, apar ca fluxuri sub forma de servicii ale factorilor de
productie.

In economia de piata moderna, factorii de productie se afla in proprietatea unor agenti
economici, publici sau privati, care, in mod liber, isi asuma responsabilitatea utilizarii lor in
activitati ale caror rezultate sunt cerute de piatd, cu respectarea normelor in vigoare.

Initial, au fost doi factori denumiti factori primari (originari): munca si natura. Apoi a
aparut factorul derivat traditional - capitalul.

Cu timpul, s-a petrecut multiplicarea si diversificarea factorilor de productie.

5.1.2. Munca - factor determinant in productie

Munca este factor primar, originar de productie.

Munca este 0 activitate specific umand, fizica si/sau intelectuala prin care oamenii igi
folosesc aptitudinile, cunostintele §i experienta, ajutindu-se, in acest scop, de instrumente
corespunzdatoare, mobilul ei fiind asigurarea bunurilor necesare satisfacerii trebuingelor lor
imediate si de perspectiva.

Munca a fost si a ramas factorul de productie activ si determinant; ea este aceea care
antreneaza ceilalfi factori, 11 combina si i utilizeaza eficient.

Premiza generala a muncii este populatia. Ea este totodatd o conditie indispensabila a
existentei societdtii insasi si al carei rol economic se concretizeaza in aceea ca este suport al
factorului primordial de productie. In fine, populatia reprezinta destinatarul si consumatorul
virtual al rezultatelor oricarei activitati economice.

Dimensiunile, structurile si dinamica populatiei unei tari depind de: procesele
demografice esentiale, generale (natalitate, mortalitate); de soldul migratiei internationale
(rezultat al raportului dintre emigrari si imigrari).

Marimea absoluta a populatiei adulte (16-60 ani barbati; 16-55 ani femei) precum si
ponderea ei 1n totalul populatiei depind de factori demografici, sociali, educationali, politici
precum: evolutia demografica anterioara, respectiv structurile pe sexe si varste existente);
durata oficiald a scolarizarii obligatorii si gradul de cuprindere a tinerilor in scoli si facultati;
reglementdrile privind varsta de pensionare; speranta medie de viata etc.

Dimensiunea populatiei active este si ea influentatd de o serie de factori educationali,
social - economici, de sanatate etc.

Daca din aceasta categorie de populatie, se scad persoanele care, pe baza unor decizii
de familie, au hotarat sd ramana casnice, precum si elevii si studentii si militarii in termen se
obtine populatia activa disponibila sau cum i se mai spune potentialul de munca al unei tari.

Tendinta generald de evolutie a factorului munca este aceea de reducere considerabila
a timpului de munca al individului si sporirea timpului liber.

Principalele cauze ale acestei reduceri pot fi considerate a fi urmatoarele: prelungirea
timpului de scolarizare si reducerea varstei de pensionare; prelungirea concediilor platite si
sporirea numarului de zile nelucrdtoare din an (sarbatori legale); reducerea saptamanii de
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lucru si extinderea timpului redus de munca (sdptamani incomplete de lucru). Daca reducerea
duratei muncii se coreleaza si cu sporirea consumului, se poate formula concluzia ca a sporit
notabil rodnicia muncii.
In plan structural, al economiei se observa urmitoarele tendinte:
- deplasarea masiva a populatiei ocupate din sectorul primar catre sectorul
secundar al economiei cu precizarea ca scaderile populatiei ocupate in agricultura
sunt atat absolute cat si relative;
- stabilizarea marimii absolute a celor ocupati in sectorul primar, insotite de
reducerea relativa a populatiei ocupate in sectorul secundar, de sporirea absoluta si
relativa a populatiei ocupate in sectorul prestator de servicii;
- reducerea absoluta a sectorului secundar si cresterea in continuare a populatiei
ocupate 1n sectorul tertiar.

5.1.3 Natura - factor originar de productie

Ca factor de productie, natura reprezinta un ansamblu de elemente la care omenii fac
apel pentru a produce, elemente ce sunt adaptate nevoilor umane prin muncd.
In acest sens, natura asigura substantele, conditiile materiale, cadrul desfasurarii vietii insasi,
ca i majoritatea energiei primare necesare oricarei activitati social-economice.
Cel mai important element al naturii pe care oamenii I-au folosit si il folosesc este pamdantul,
care din punct de vedere economic include si apa.
El prezinta, unele trasaturi specifice care il fac factor de productie:
- Pamantul este un dat predestinat si preexistent omului, adica un element
neprodus de om; este locul de amplasament al societatii umane insasi; este suportul
material al oricarei activitati; este furnizor (rezervor) de materii prime date o data
pentru totdeauna (neregenerabile) sau reproductive anual (recoltele), un fel de
magazie originara” de resurse naturale; un “arsenal primitiv” al tuturor uneltelor;
- Pamantul este un element durabil si teoretic indestructibil. Ca factor de
productie originar el nu trebuie confundat cu terenul agricol (capital imobiliar) si
nici cu amenajari sau Incorporari diverse in sol (capital acumulat);
- Pamantul este /imitat ca intindere; suprafata lui totald este constanta si de aceea
el este un factor virtual rar.
Deci, resursele naturale sunt in acelasi timp neproductibile si neproduse, limitate si
nereinoibile.
Daca-1 analizam ca fond funciar (ca sol), putem retine functiile lui specifice:
- suport si mediu de viatd pentru flora terestra;
- sursa principala de elemente nutritive si rezervorul principal de energie pentru
fauna (inclusiv pentru om);
- receptor si regulator al umiditatii in sistemul sol - apa - planta.
Insemnditatea fondului funciar decurge din urmatoarele:
- functiile specifice ale solului nu pot fi inlocuite cu nimic si de nimeni; lumea
va depinde la infinit de energia si substanta solului;
- solul este un corp material viu, o resursd cu un potential de productie
regenerabil (utilizare rationald, ameliorari, amendamente etc.);
- singura resursd naturald de producere a alimentelor §i a unor materii prime
agro-silvice de mare importanta;
- caracterul limitat si diferentiat calitativ pe zone si tari.
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5.1.4 Capitalul - factor derivat de productie

Capitalul este un factor de productie care consta din ansamblul bunurilor produse si
folosite pentru obtinerea altor bunuri materiale si servicii, destinate vanzarii cu avantaj
economic, cu profit.

El se delimiteaza de factorii primari de productie prin urmatoarele caracteristici:

- este un rezultat al proceselor economice anterioare;
- constd din bunurile intermediare, din bunuri mijloace de productie;
- In sfera sa se includ doar banii activi.

Mai trebuie precizat ca, in prezent, capitalul - factor de productie are mai degraba
sensul de capital lucrativ, decat de capital productiv.

In economiile actuale capitalul are o structurd tehnica si materiald foarte eterogena.
Interes deosebit prezintd structura capital fix - capital circulant pe criteriile urmatoare: modul
specific de participare a diferitelor elemente de capital la producerea de bunuri; felul in care
diferitele elemente se consuma in activitatile economice; modalitatile de inlocuire a acestora
in momentul consumarii si uzarii.

Capitalul fix este acea parte a capitalului tehnic care participa la mai multe procese
economice se consumd treptat, parte cu parte, si se inlocuieste periodic atunci cdnd este
consumat integral sau cand este uzat moral.

Capitalul fix se distinge prin caracterul limitat al destinatiilor sale alternative de
utilizare. Acest fenomen este denumit rigiditatea capitalului fix si aceasta este cu atat mai
mare cu cat elementele sale concrete sunt mai specializate.

Capitalul circulant reprezinta acea parte a capitalului tehnic care se consumd in
fiecare ciclu de productie, participa cu intreaga lui expresie baneasca la formarea costurilor
si se inlocuieste dupa fiecare consumare, odata cu reluarea unui nou ciclu.

Elementele lui (materii prime, combustibil, energie, apa etc.) sunt susceptibile de mai
multe utilizari alternative, cu atat mai multe cu cat ele se afla mai aproape de stadiul materiei
brute naturale.

Existenta si functionarea capitalului fix presupune dialectica a doua fenomene
economice: formarea capitalului fix; deteriorarea capitalului fix.

Formarea de noi capitaluri fixe este rezultatul procesului de investitii; noile capitaluri
fixe sunt formate din totalitatea cheltuielilor facute de intreprinderi pentru dezvoltarea
capacitatilor de productie (intrari de capital fix). Astfel de investitii au drept sursd o parte a
beneficiului (profitului) obtinut de producatori si fondul de amortizare constituit.

Asemenea investitii realizeaza si administratiile publice(investitii colective) precum si
menajele (gospodariile familiale) pentru constructii (mai ales pentru locuinte).

In timpul utilizarii sale, capitalul fix se depreciazi, depreciere care este datorata uzurii
fizice si celei morale.

Uzura fizica inseamnd pierderea treptatd a proprietdtii tehnice de exploatare a
capitalului fix, ca urmare a folosirii lui si a actiunii factorilor naturali.

Uzura morala consta in pierderea unei parfi a pretului de achizitie al utilajului, a
valorii lui, ca urmare a scoaterii din functiune inainte de termenul prevazut in proiectul de
fabricatie, respectiv inainte de a fi amortizat complet. Cauza ei este progresul tehnic. Aceasta
mai este denumitd si uzurd involuntard, Iintrucadt apare din motive care scapa
intreprinzatorului.

Procesul de recuperare a costului capitalului fix se face prin amortizare. Unele cote de
amortizare surprind si elemente de uzura morala.
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5.2 Combinarea si substituirea factorilor de productie

Utilizarea (consumarea) factorilor de productie presupune combinarea lor.

Combinarea factorilor de productie reprezinta un mod specific de unire a acestora;
criteriul de apreciere a rationalitatii si eficientei combinarii este natura insasi a activitatii
economice.
rezultate economice. Se adoptd de regula acea combinare care asigurd eficienta maxima
posibild; in conditiile date intreprinzatorul va combina factorii in asa fel Incat sa se poata
adapta la exigentele pietei si sa obtind un profit maxim.

Combinarea factorilor de productie este posibild ca urmare a divizibilitagii si
adaptabilitatii.

Divizibilitatea unui factor de productic inscamna posibilitatea de a se impartii in
unitati simple, in subunitati omogene fara a fi afectata calitatea factorului respectiv.

Adaptabilitatea reprezinta capacitatea de asociere a unei unitati dintr-un factor de
productie cu mai multe unitati din alt factor de productie.

Céand factorii de productie se caracterizeaza in acelasi timp prin aceste doua
caracteristici (divizibil si adaptabil) au loc doud procese concomitente, organic legate intre
ele, caracteristice combinarii factorilor, si anume: complementaritatea si substituibilitatea.

Complementaritatea reprezinta procesul prin care se stabilesc raporturile cantitative,
structurale si calitative ale factorilor de productie care participa la producerea unui anumit bun
economic.

Procesul de complementaritate se afld sub influenta permanenta a progresului stiintific
si tehnic care determind modificarea in raportul cantitativ dintre factorii de productie asociati,
precum si in structura si calitatea lor, cu consecinte asupra costului de productie si a
profitului.

Substituibilitatea este definita ca fiind posibilitatea de a inlocui o cantitate data dintr-
un factor de productie printr-o cantitate datd dintr-un alt factor de productie in conditiile
mentinerii aceluiasi nivel cantitativ si calitativ al productiei.

Substituirea este fenomenul propriu de inlocuire intre factori, elemente de factori etc.
In procesul de substituire al factorilor se poate spune in general ca productia este functie de
munca si de capital:

Q=f(L,K) (5.1)
adica, pentru realizarea unui anumit nivel de productie (Q) este necesara combinarea unei
cantititi de munca (L) cu o cantitate determinatd de capital (K).

Functia de productie in cadrul general, descrie relatia dintre productia unui bun si
cantitatile din diferiti factori de productie necesare pentru producerea acestuia, respectiv
relatia dintre intrarile si iesirile de factori de productie. Cu ajutorul ei se poate aprecia
eficienta relativd a factorilor de productie, contributia la cresterea productiei, precum si
profiturilor.

Teoria microeconomicd calculeaza, prin instrumente matematice extrem de
complicate, determinatiile optime ale combinarii, variante de maximizare etc.

Alegerea variantei optime de combinare a factorilor de productie va avea, in vedere —
minimizarea costului fiecarui factor de productie.

Teoria economica vorbeste de legea randamentelor neproportionale ale factorilor de
productie, ca fiind relatia ce exista intre volumul productiei obtinute si schimbarile factorilor
de productie, intre productia aditionald si factorii de productie utilizati. Este vorba de o
functie de productie care leaga factorii de productie si volumul de produse (Q).
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Determinarea acestei legi este legata strans de randamentele factorilor care pot fi:
randamente constante; randamente de scara crescatoare; randamente de scara
descrescatoare.

6. COSTURILE DE PRODUCTIE

6.1 Costul: definire, rol, functii, tipologie

Toti marii economisti au acordat de-a lungul timpului o atentie deosebita costului,
preocupati fiind cu precadere de elucidarea continutului economic al acestuia.

Astazi, existd, circuld si se Infruntd aproape toate punctele de vedere formulate in
diferite perioade istorice. De o larga audienta este urmatoarea definire:

Costul de productie consta din totalitatea cheltuielilor efectuate si/sau care urmeaza sa fie
facute, toate in exprimare baneascd, de catre o intreprindere pentru producerea si desfacerea
de bunuri corporale §i incorporale.
Este vorba de evaluarea tuturor eforturilor implicate in procesul economic determinat.
Din aceasta definitie se desprind urmatoarele aspecte:
- costul reflectd unitatea dintre conginutul consumului de factori si expresia sa
baneasca, unitate fara de care nu poate fi vorba de cost;
- costul este indicatorul care aduce la acelasi numitor toate consumurile de
factori, prin el toate eforturile materiale si umane ale firmei devin masurabile si
comparabile;
- costul include toate cheltuielile facute de intreprindere pentru sustinerea ofertei
(pe cele de productie, de fabricatie, pe cele de desfacere);
- costul se regaseste in pretul de vanzare al bunului, el este o componenta a
acestuia $i anume acea parte care exprimd atdt recompensele factorilor
consumati, cat si sansele sacrificate de ofertant.

In analizele microeconomice se utilizeazi concepte precum: costul explicit, costul
implicit, costul productiei si costul contabil.

Costul explicit consta in acele cheltuieli necesare facute cu procurarea factorilor de
productie din afara intreprinderii si pe care aceasta le efectueaza pentru fiecare ciclu de
productie.

Costul implicit reprezintd acele cheltuieli inerente productiei care nu presupun plati
catre terti, ele facdndu-se pe seama resurselor proprii ale unitatii in cauza (amortizarile, munca
proprietarului si intreprinzatorului, dobanda la capitalul propriu etc.).

Costul productiei, ca evaluare, insumeaza atat costul explicit, cat si pe cel implicit.

Costul contabil cuprinde costul explicit si amortizarea (care face parte din costul
implicit).

In fundamentarea ofertei trebuie tinut seama de functiile costului:

- functia de masurare a cheltuielilor necesare obtinerii productiei si a corelatiilor
ce apar intre eforturi - costuri si efecte - bunuri produse;

- functia de cercetare - dezvoltare, noile tehnologii si noile produse apar ca efect
al cheltuielilor de cercetare;

- functia de productie joaca un rol important in realizarea conceptiei constructive
si tehnologice pe baza inovarilor si investitiilor;

- functia de personal presupune compararea costurilor cu pregatirea,
perfectionarea si motivatia in muncd, cu sporirea productivitatii muncii §i
ridicarea calitatii productiei;
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- functia comerciala evidentiaza efectul benefic al cheltuielilor facute cu livrarea

productiei pe piata si asigurarea pietelor de desfacere;

- functia financiar-contabild indicd costurile necesare asigurdrii fondurilor

banesti;

- functia de optimizare care presupune asigurarea si determinarea costului cel

mai mic ce revine unui nivel maxim de productie;

- functia de control si reglare, care evidentiazd modul de fundamentare a

deciziilor de politica economica prin care se dirijeaza consumul de resurse.

Evidentierea costurilor nu se face in general si global ci prin abordari specifice, pe

categorii de costuri. Aceasta modalitate de evidentiere da nastere unei anumite tipologii a
costurilor:

- in functie de procesul tehnologic elementele de cost se grupeaza in: costuri de

baza sau tehnologice (materii prime, salarii, amortizare, combustibil, energie

etc.); costuri de regie, de organizare si conducere (salariile personalului

productiv, energia, apa tehnologica, etc.);

- dupa gradul de omogenitate, de complexitate a diferitelor componente: costuri

simple (monoelementare) ce se urmaresc pe elemente primare; costuri complexe

(polielementare) care grupeaza mai multe costuri simple;

- in functie de purtatorul de cost: costuri directe (identificabile si masurate in

momentul efectudrii lor pe fiecare produs); costuri indirecte ocazionate de

fabricarea intregii productii si repartizate cu ajutorul unor chei asupra produsului

la sfarsitul perioadei de gestiune;

- in functie de momentul consumului factorilor si de cel al efectuarii cheltuielilor:

costuri curente, aferente perioadei in care are loc producerea si desfacerea

bunului; costuri preliminate (antecalculate) si care se prelimina asupra productiei

prezente, dar se efectueaza in viitor; costuri anticipate, care nu apartin perioadei

in care se fac cheltuielile (exemplu: abonamentele pentru anul 2002 se fac in anul

2001);

- dupa natura activitatii economice desfasurata: costuri productive, necesare,

ocazionate de procesele rationale de productie; costuri neproductive, cheltuielile

rezultate din neajunsurile in gestionarea factorilor de productie;

- in functie de volumul fizic al productiei (cu valabilitate numai pe termen scurt):

costuri variabile; costuri fixe.

6.2 Marimea, structura si dinamica costului

Marimea costului de productie reprezinta totalitatea cheltuielilor (plati si evaluari)
exprimate in unitafi monetare, efectuate de un producdtor - intreprinzdator pentru producerea
bunurilor care fac obiectul activitatii sale.

Marimea costului poate fi calculatd astfel: pe unitate de produs (unitar, mediu); pe o
masa de productie omogena (cost al productiei); pe o masad de productie eterogena.

Oricare ar fi raportarea lui, nivelul costului difera: de la un produs la altul; de la un
producdtor la altul; de la o perioada de timp la alta, in cazul aceluiasi produs sau producator.

Gruparea costurilor care prezintd un interes deosebit pentru Intreprinzator, pentru
fundamentarea ofertei pe termen scurt este aceea care Tmparte costurile n: cost global, cost
mediu si cost marginal.

Costul global al productiei desemneaza toate cheltuielile ocazionate de fabricarea unui
volum dat al productiei si de desfacere a acesteia. El este: fix, variabil, total.

Costul global fix este acea parte a costului care este independenta de volumul productiei:
elementele lui sunt suportate de intreprinderi indiferent de nivelul productiei.
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Costul global variabil consta in acele cheltuieli care variaza odata cu volumul fizic al
productiei.

Costul global total consta in insumarea costurilor fixe si a celor variabile.

Rezulta ca pe termen scurt, modificarea costurilor globale totale rezulta aproape exclusiv
din schimbarile survenite in costurile variabile.

Costul global total cuprinde atat costurile de fabricatie (P), cat si pe cele de distributie
(D). Deci,

CGT = CGF(CFP + CFD) + CGV(CVP + CVD) (6.1)

Costul mediu (unitar) rezultd din impartirea costului global la productia omogena
obtinuta. Sunt costuri pe unitatea de produs sau de serviciu. Costul mediu este si el fix,
variabil si total.

Costul mediu fix se calculeaza prin raportarea costului global fix la productia obtinuta. El
este variabil in raport cu cantitatea produsa.

Costul mediu variabil se calculeaza ca raport intre costul variabil si productia fizica
obtinutd. Deci, el exprima costul variabil pe bun (produs sau serviciu).

Costul mediu total reprezintd suma costurilor medii fixe si a celor medii variabile,
respectiv raportul dintre costul global total si productia obtinuta in expresie naturala.

Costul marginal reprezinta sporul de cheltuieli totale antrenat de obtinerea unei unitati
suplimentare de produs si/sau de serviciu.

Intrucat cresterea costului depinde de cresterea productiei, interesant este raportul:

Cmg =ACT /AQ (6.2)

in care, pentru AQ = 1, se obtine Cmg =ACT

Se poate observa in plus si faptul ca, intrucat costul global fix rdmane neschimbat
costul marginal depinde doar de costul variabil, el fiind doar unitar (mediu) si variabil.

6.3 Timpul economic al costului

Modificarea cantitdtilor produselor genereaza efecte functionale asupra costului unitar si
asupra costurilor globale. Aceste efecte sunt cunoscute sub denumirea de functie-cost, care
este 0 forma specifica a functiei de productie, respectiv inversul ei.

Daca functia de productie se poate formula:

Q =f(x), (6.3)

x = f(q), (6.4)
in care: q = cantitatea productiei; X = unitatile de cost variabil.

Generic, functia cost se exprima astfel:

C =1(a). (6.5)

Dependenta functionald a costurilor fatd de productie se exprima specific in doud
orizonturi de timp: timp scurt; timp lung.

Din punct de vedere al costului, timp scurt inseamna intervalul in care un producator
poate spori productia numai in limitele capacitatilor de productie existente.

In aceastd perioada intreprinderea nu poate si schimbe proportia dintre factorii de
productie sau tipul de tehnologie. Volumul de productie poate fi ajustat doar prin modificarea
cantitatii de munca si/sau de materii prime.

Timp-lung din punct de vedere al costului inseamna timpul (orizontul) in care sunt
posibile modificari in scara productiei fie pe baza unui "mod tehnologic de capital intensiv”
(multe masini si putini muncitori) fie pe baza unui "mod tehnologic de munca intensiv”
(multi muncitori si putine masini) fie si dintr-un tip si din altul.

In costurile medii ale productiei se produc modificari inegale si sensuri diferite de
evolutie. Toate acestea sunt determinate de dinamica specifica a costului marginal.

atunci functia de cost apare ca:
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Din aceastd cauzd, intreprinzatorul urmareste cu atentie comportamentul costului
marginal in raport cu modificarea volumului de productie.

Sporirea productiei este eficientd (din punctul de vedere al costurilor) panda in
momentul in care curbele costului mediu total si costului marginal se intalnesc. Acesta este
numit timpul economic al costului, adica secventa de timp a costului in care se realizeaza
productia optima (costuri medii totale minime).

Incadrarea in timpul economic al costului reprezinti obiectivul esential al
producatorului.

Evolutia generala a costului mediu total se incadreaza in trei zone foarte importante
pentru comportamentul producatorului, pentru fundamentarea ofertei si anume:

e Zona depresiva (descrescatoare) a costurilor unitare, in care costul total unitar este in
scadere, aceasta fiind operatd si sustinutd de scaderea puternicd a costului marginal; in
aceste conditii si la acest nivel de productie, costul marginal “trage” in jos costul mediu
total;

e Zona optima, intreprinderea lucreaza cu cele mai mici costuri unitare, acestea ramanand
sub cel marginal. Preturile de vanzare fiind date, asemenea costuri asigurd profituri
maxime;

e In zona progresivd, in paralel cu cresterea volumului productiei, se realizeaza cresteri
puternice ale costului marginal, cresteri mult mai mari decat ale costului mediu total; la
acest nivel al productiei costul marginal ”trage” in sus costurile medii variabile si totale.

Intreprinzitorul trebuie si stie in permanenti ce cantititi trebuie si produci pentru a fi
vandute pe piata.

Intr-o economie de piati, maximizarea rentabilitatii este criteriul fundamental al
deciziilor firmelor de angajare a cheltuielilor, de organizare a productiei, de dimensionare a
ei. Intr-o economie concurentiala, insa, producatorul (singur) nu poate fixa nici preturile de
achizitie si nici pe cele de desfacere ale produselor sale.

Daca se ia in considerare si faptul cd existd o combinare optima a factorilor de
productie (sub raport tehnic), atunci singura variabild asupra careia poate actiona
intreprinzatorul este volumul productiei, respectiv gasirea acelei cantitdfi de produse care
maximizeaza incasarile totale, concomitent cu minimizarea costurilor totale.

Din analizele pe care le fac economistii a rezultat faptul ca productia maximizatoare a
profitului este acel nivel al productiei care asigura egalitatea venitului marginal cu costul
marginal.

7. CEREREA SI VENITURILE FIRMEI. OFERTA DE MARFURI

7.1 Cererea; legea cererii

In continuarea problemelor referitoare la nevoile umane si la interesele economice este
necesara analiza cererii. Pentru caracterizarea cererii este necesara clarificarea a doua notiuni:

e Capacitatea de cumparare a consumatorului de satisfactori, ca si de prodfactori,

constd, in primul rand, in resursele banesti disponibile intrucat numai acestea

genereaza cererea solvabila.

e Jointa de cumparare reprezintad latura subiectiva a deciziei de repartizare efectiva a

intensitatea nevoilor; de anticiparile privitoare la evolutia veniturilor si a preturilor etc.

Cererea exprima relatia intre cantitatea dintr-o marfa, calitatea omogena dorita de
cumpdardtor (consumator), pe care acesta este dispus sda o achizitioneze intr-un interval de
timp si la preful existent.

Cererea poate fi individuala, de piata si totala.
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Cererea individuala rezultd din optiunea consumatorului - cumparator si din reactiile
lui fata de variatiile venitului pe care-1 poate aloca pentru achizitionarea unui bun, ca si fata de
modificarile pretului acelui bun.

Cererea de piata este suma cantitatilor solicitate dintr-un anume bun, la fiecare nivel
de pret, cu conditia ca cei ce solicitd bunul sa ia deciziile lor independent unii de altii.

Marimea cererii depinde de nivelul pretului propus la bunul cerut si de cuantumul
venitului cumparatorului, respectiv al partii de venit ce poate fi alocatd pentru achizitionarea
bunului respectiv.

Dinamica generald a cererii, atat a celei individuale cat si a celei de piatd este
descrescatoare si se Inscrie pe o pantd de la stanga la dreapta, semnificand faptul ca, la o
scadere a pretului, cererea sporeste in cantitate. Acest efect al scaderii pretului asupra
dinamicii cererii se explica prin legea utilitatii marginale descrescande, consumatorul cautand
maximum de satisfactie din sporirea cantitatilor consumate.

Legea generala a cererii exprima raporturile esentiale ce apar pe o piata libera intre
modificarea pretului bunului oferit si schimbarea marimii cantitatii cerute din acel bun.

In afara de pret, asupra dinamicii cererii actioneaza si alti factori:

e Modificarea veniturilor bdnesti ale consumatorilor. Intre evolutia veniturilor

consumatorilor si cerere este o relatie directd si pozitiva (la bunurile normale). In cazul

bunurilor inferioare, intre dinamica veniturilor si cerere exista o relatie negativa (cresc
veniturile, scade cererea);

e Modificarea pretului altor bunuri; in cazul bunurilor complementare, relatia intre

cresterea pretului unui bun si cantitatea cerutd din celalalt este negativa (de exemplu:

creste pretul autoturismelor, scade cererea pentru benzinad);

o Numdrul de cumpdrdtori. Intre numirul de cumparitori solicitanti si cantitatea

totala cerutd pentru un anumit bun exista o relatie pozitiva si directa;

o Preferintele cumparatorilor. Intensificarea preferintelor pentru un bun face ca

cererea de piata sa creasca si invers;

o Anticiparile privind evolutia pretului bunurilor si a veniturilor consumatorilor.

Daca se preconizeaza cresterea pretului unui bun, atunci cererea prezenta pentru acel

bun creste vertiginos (se fac stocuri). Invers, cand se preconizeaza o scadere a pretului

unui bun, cererea prezenta se reduce brusc. Daca se prevede o sporire a venitului intr-
un viitor apropriat, cererea prezentd pentru bunurile normale va scadea si invers.

Daca generalizdm putem spune cd mdrimea cererii pentru un bun variazd in raport
invers cu nivelul si modificarea pretului.

7.2 Elasticitatea cererii

Marimea variatiei, elasticitdtii unui proces depinde de modificarea cantitatilor cerute
sau a celor oferite si se exprima prin formula:
e = (Ayly) / (Ax/x), (7.1)
in care:
y - variabila dependenta (modificarea procentuald a cantitdtii cerute sau a celei oferite);
x - factorul de influenta, variabila independentd (modificarea procentuala a factorului
determinant).
Elasticitatea cererii reprezinta gradul de sensibilitate a acesteia la schimbarea
factorilor care o influenteaza.
Elasticitatea se masoara cu ajutorul coeficientului de elasticitate intr-un punct (EC).

Acest coeficient se calculeaza prin raportarea variatiei relative a cantitdfii cerute dintr-0
anumita marfa (x) la variatia relativa a pretului aceleiasi marfi, dupa formula :
EC/ P,=(AC/C)/(AP/P). (7.2)
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Relatia AC / C este inversa pantei sau tangentei la curba cererii In punctul respectiv.
Elasticitatea masuratd intre doud puncte de pe curba cererii (elasticitate in arc) se
calculeaza ca raport intre:
Ec/ P, =0AC/C)/ AP /P). (7.3)

Tipurile normale de manifestare a elasticitagii cantitatii cerute sunt urmatoarele:
e elasticitate unitara, cand modificarile celor doud variabile dependente au loc in aceeasi
proportie, respectiv cand coeficientul este egal cu 1 (curba elasticitatii are o inclinatie de
900);
e elasticitate rigida (inelastica), cand coeficientul este mai mic decat 1, respectiv cand, la o
scadere a pretului cu o unitate, cantitatea cerutd din bunul in cauza va spori cu mai pugin de

o unitate, curba ei avand in acest caz o inclinatie mai mica de 909;
e cerere elastica (met elastica) - supraunitard cand coeficientul este mai mare ca 1,
respectiv cand cantitatea cerutd dintr-un bun sporeste Tn masurd mai mare decat scade

pretul; inclinatia curbei fiind mai mare de 90°;
e elasticitate nula (perfect inelastica) cand coeficientul este zero, respectiv, cand, cu toate
ca pretul scade, cantitatea cerutd ramane neschimbata iar curba este o dreaptd paraleld cu
axa pretului;
e cerere perfect elastica, atunci cand coeficientul tinde spre infinit, dacd in conditiile
mentinerii nivelului pretului, cantitatea cerutd din bunul respectiv inregistreaza sporuri
masive iar In grafic curba este o dreaptd paraleld la axa cantitatilor.
Asupra elasticitatii cererii actioneaza o serie de factori cu intensitati diferite si cu
ponderi de asemenea diferite.
Intre acesti factori, cei mai importanti sunt aceia care determina elasticitatea cererii in
functie de pret, intre care retinem:
e Ponderea venitului cheltuit pentru un anumit bun din bugetul total al unei familii.
Anume, cu cat ponderea cheltuielilor pentru cumpararea unui bun este mai ridicata cu atat
coeficientul elasticitdtii cererii la pret este mai mare si invers, celelalte conditii rdmanand
constante;
o Gradul de elasticitate a bunurilor. Intre gradul de substituire si elasticitatea cererii la pret
este o relatie pozitiva. Coeficientul elasticitatii este cu atat mai mare cu cat gradul de
substituire este mai mare si invers;
e Gradul necesitatii de consum. Daca consideram cd din punct de vedere al naturii
trebuintelor satisfacute bunurile se grupeaza in bunuri necesare (vitale) si bunuri de lux
atunci nivelul coeficientului de elasticitate a cererii la bunuri de lux, in functie de pretul
acestora, este mai mare decat al celui pentru bunurile necesare;
Durata perioadei de timp de la modificarea prefului. intre aceasti durati si mairimea
coeficientului elasticitatii cererii la pret exista o relatie directa, pozitiva.

7.3 Oferta; legea ofertei

Oferta consta in cantitatea dintr-un bun sau dintr-un serviciu pe care diferiti agenti
economici ai pietei (producdtori, distribuitori, importatori), in calitate de vanzatori, sunt
dispusi sa o furnizeze la un anume pret si la un moment dat.

Oferta reprezinta o relatie intre cantitatea dintr-un bun material sau dintr-un serviciu, dintr-o
grupa de bunuri sau de servicii pe care un vanzator este dispus sa o cedeze, sa o ofere, contra
plata, intr-o perioada determinatd de timp, la nivelul prefului existent. Realizarea ofertei se
face prin confruntarea cu cererea in procesul tranzactiilor comerciale.

Oferta apare sub diferite forme stabilite pe diferite criterii, cum spre exemplu sunt oferte de:
marfuri corporale si servicii; oferta ferma sau facultativa; oferta angajament sau cu termen
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fix; oferta cu grad mediu de complexitate sau cu grad superior; oferta interna sau externa etc.
In functie de continutul bunurilor, oferta poate fi: de bunuri independente (confectii); de
bunuri complementare (miere si propolis); ofertd mixta etc.

Oricare ar fi forma si tipul ei, oferta se afla in relatie directa cu nivelul si modificarea
pretului.

Daca pretul unei marfi creste, celelalte condifii raimanand neschimbate, vanzatorul este dispus
sd cedeze cantitati In plus pe piata. Invers, in situatia in care pretul scade, vanzatorul tinde sa
reducd oferta. Cresterea ofertei pe masura sporirii prefului are loc numai daca vanzatorul
dispune de stocuri in depozite (pe termen scurt) sau dacad el dispune de resurse cu care sa
suplimenteze loturile de marfuri oferite (pe termen mediu). Pe de alta parte, oferta nu poate fi
redusad fundamental atunci cand preturile scad notabil, mai ales daca marfa este perisabila sau
nedepozitabila.

Comportamentul producatorului in raport modificarea de pretului nu este legat doar de
avea.

Legea generald a ofertei exprima acea situatie relationald in care, la un anumit nivel
al pretului se ofera o anumita cantitate de bunuri.

In afard de pret care influenteaza cu totul si cu totul preponderent oferta, aceasta este
influentata si de alti factori cum sunt: nivelul si dinamica costului de productie; modificarile
in marimea pretului altor bunuri; numarul firmelor care aduc acelasi bun pe piata si raporturile
dintre ele; taxele si subventiile; evenimentele social-politice etc.

Prin insumarea algebricd a influentelor individuale ale acestor factori va rezulta
modificarea totala a ofertei unui anumit bun, la un nivel dat al pretului.

7.4 Elasticitatea ofertei

Elasticitatea ofertei inseamna sensibilitatea acesteia la variatiile diferitilor factori,
indeosebi la variatia preturilor.
Ea se masoara prin coeficientul ofertei (EO) care se calculeaza in doua feluri:

e ca elasticitate punctuala:
Eg/P= (AQy / Qy) : (APy/ Py); (7.5)
e ca elasticitate 1n arc:

EO [a= (AQy/D DQy) :[AP: (P /y)]. (7.6)
Coeficientul elasticitatii ofertei are semnul pozitiv, cele doud marimi raportate
modificandu-se 1n acelasi sens.
In functie de marimea modificarii pretului si de cea a modificarii ofertei, raportul de
marime dintre ele, elasticitatea ofertei este de mai multe tipuri:
Elasticitatea unitara a ofertei se defineste prin aceea ca oferta se modifica in aceeasi masura
cu cresterea pretului: E0 =1;

Elasticitatea net fluida (elastica) se manifesta atunci cand sporirea ofertei o depaseste pe cea
a pretului: supraunitard sau EO >1;

Elasticitatea rigida (oferta inelastica) atunci cand oferta bunului creste intr-o masura mai
mica decat sporirea prefului: subunitard sau Egj < 1;

Elasticitatea nula semnificd mentinerea cantitdfii oferite cu toate ca pretul creste: EO =0;

Elasticitatea perfecta, se manifestd atunci cand volumul ofertei bunului sporeste fara ca pretul
sa se modifice (sa creascd): Eoé 00

Factorul timp joaca un rol foarte important in realizarea extinderii ofertei.
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Perioada (timpul) pietei este caracterizati printr-o durati foarte scurti de timp. In acest
caz modificarea pretului are loc ca urmare a cresterii cererii.

Perioada scurta de timp este caracterizatd prin posibilitatea elasticitatii folosirii
capitalului circulant; aceasta imprima ofertei un caracter inelastic. In aceste conditii, pretul
creste, ca urmare a sporirii cererii, sporirea ofertei fiind dependentd de resursele disponibile
existente.

Pe perioade lungi, toti factorii devin variabili. in asemenea orizonturi de timp,
intreprinderile, vanzatorii pot sa-si ajusteze capacitatile de productie.

8. CONCURENTA SI PRETUL. MECANISME DE FORMARE A
PRETULUI

8.1 Concurenta

Exprimadnd comportamentul specific al agentilor economici in conditiile liberei
initiative, concurenta atesta raportul dinamic de forte dintre participantii la actele de vanzare-
cumparare.

Concurenta reprezintd, deci, confruntarea, rivalitatea economica intre industriasi,
bancheri, comercianti, prestatori de servicii, pentru a atrage de partea lor clientela
consumatoare prin prefuri mai convenabile, prin calitatea mai buna a marfurilor, in vederea
obtinerii unor profituri cat mai mari §i cat mai sigure.

Baza concurentei este libertatea de a alege, de inifiativa §i presupune existenta unui
numar mare de vanzatori si cumparatori autonomi, fiecare actionand independent ca detinatori
de resurse.

Asadar, piata functioneaza printr-un permanent mecanism concurential care exprima
legaturile numeroase intre actiunile subiective ale agentilor economici in cadrul obiectiv al
desfasurarii acestor actiuni. In cadrul acestui mecanism actele subiective ale participantilor la
viata economico-sociald sunt transformate in actiuni necesare, obiective, conforme cu
exigentele si rationalitatea economiei de piata.

Concurenta si mecanismele ei diferd de la o etapa la alta (in timp) si de la o tara la alta
(in spatiu) in functie de factori concreti si de conditii concrete si variate, cum ar fi: numarul si
talia vanzatorilor si cumpardtorilor in economia nationald, in ramura, zond si localitate;
gradul de diferentiere a produsului; facilitatile sau limitarile marilor producétori de a intra
intr-una sau alta dintre ramuri; gradul de transparentd a pietei; mobilitatea sau rigiditatea
preturilor; nivelul dezvoltarii economice; conjunctura politicd internd si internationald; cultura
economica a populatiei etc.

In economia de piati centralizati, consolidati existi mai multe tipuri de piatd
concurentiala: piata cu concurenta perfecta (purd); piata cu concurenta monopolistica; piata
cu concurenta imperfectd; piata de monopol (monopson).

Concurenta perfecta (curatata de orice interventie de monopol) presupune asemenea
raporturi de piata incat toti vanzatorii (producatorii) sunt capabili sa-si vanda toata productia
la pretul pietei fara a-1 putea determina pe acesta, iar cumparatorii (consumatorii) pot sa
cumpere tot ceea ce au nevoie si cat doresc la acelasi pret al pietei, de asemenea ne influentat.

Unii specialisti considera ca o asemenea piatd este aceea care asigura functionarea si
autoreglarea cea mai buna a economiei de piata ea fiind expresia suveranitatii consumatorului
si a echilibrului total si ideal.

O asemenea piatd, in realitate, nu exista, ea reprezentand doar un model ideal, teoretic
de analiza.

Piata de monopol - la polul opus celei pure, este caracterizata prin aceea ca un singur
consumator (cumparator) si un singur producator (vanzator) impune conditiile sale In raport
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cu partenerii (inclusiv pretul). Monopolul exprima, deci, acea situatie de piata cand un singur
producator ofertant isi impune interesele pe o anumita piata.

Monopsonul (opus) caracterizeaza acea situatie de piatd, unde un singur consumator
solicitd un anume bun determindnd ca toti producatorii sa accepte conditiile pe care le
impune (inclusiv pretul). Ca exemplu poate fi prezentat monopsonul de stat, in care statul este
singurul achizitor al unor produse strategice.

Monopolul bilateral este o forma speciala de piata concurentiala care exprima situatia
in care un singur producdtor se intalneste si negociaza, se confruntd deci, cu un singur
consumator. O asemenea situatie se poate intalni pe piatd numai cand un anumit sindicat sau
federatie sindicald negociaza cu un singur patron, respectiv cu o uniune patronala.

Concurenta monopolistica este o variantd a pietei concurentiale, forma ce pastreaza

toate caracteristicile pietei cu concurenta perfecta cu exceptia celei privitoare la omogenitatea
produsului, care este inlocuita cu diferentierea produsului. Intr-o atare situatie consumatorii au
posibilitatea sa aleaga produsul pe care-1 doresc, iar vanzatorii sa-si impuna pretul si chiar
cantitatea prin politica noilor sortimente de produse.
Piata cu concurenta imperfecta desemneaza acea situatie de piatd cand agentii economici, n
calitatea lor de vanzatori sau cumparatori pot sa influenteze prin actiuni unilaterale raportul
intre cerere si ofertd, precum si nivelurile si dinamica preturilor. In cazul acestui tip de piata
una sau mai multe din premizele, din conditiile pietei perfecte sunt incilcate fiind inlocuite cu
alte relatii si premize.

Unele din conditiile concurentei imperfecte sunt: exista putini vanzatori (puternici) si
mulfi cumpardtori mici si dispersati (oligopolul); putini cumparatori si multi vanzatori
(oligopsonul); produsele sunt diferentiate real sau imaginar sau chiar si prin falsificari;
dificultati in intrarea pe piata a noilor producatori; rivalitati vizibile in relatia cu publicul in ce
priveste mai ales calitatea produselor s.a.m.d. In fapt modalititile de desfisurare a concurentei
imperfecte se reduc la urmatoarele: politici specifice de vanzare, promovate de firme cu
ajutorul statului; “provocarea” prin publicitate a diferentierii produselor si exacerbarea
falselor diferente; acordarea de prime vanzatorilor; folosirea unor “marci” si slogane
persuasive de vanzare.

Concurenta efectiva rezultd, de fapt, din intrepatrunderea tuturor formelor de piete
concurentiale aratate mai inainte. Astfel, nu avem de a face nici cu concurenta perfecta, nici
cu monopolul, ci cu o combinatie de concurentd imperfecta si de monopol controlat.

8.2. Pretul. Concept, functii, tipuri, mecanisme de formare

Problematica prefului ocupa un loc central in ansamblul teoriei si practicii economice.

S-a considerat uneori ca pretul ar constitui notiunea fundamentald a stiintei economice.
Termenului i s-au atribuit sensuri diferite si variate.
In conditiile economiei moderne, teoria economica considera ca pretul exprima cantitatea de
bani pe care cumpdratorul o plateste in schimbul unei unitati de bun economic, respectiv el
este expresia baneasca a valorii de schimb pe care o Tncaseaza vanzatorul pentru o unitate din
bunul tranzactionat.

Pretul este suma de bani incasata respectiv platita pentru transferarea definitiva a
atributelor dreptului de proprietate de la o persoana la alta.

In timp s-au conturat doua teorii in problema valorii si anume: teoria valorii munci
(obiectiva); teoria valorii - utilitate (subiectiva). Aceste teorii sunt ireductibile, fiecare din ele,
privita in sine, este mai mult sau mai putin partiala.

Pe fundamentele teoretice ale acestor doud conceptii s-a conturat §i problematica
naturii si functiilor pe care le are pretul in economia moderna. in general se considerd ci in
economia de schimb monetar preturile indeplinesc functii informationale, stimulative si
distributive.
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e Functia de transmitere a informatiei privind evolutia cererilor pietei. Aceasta se refera la
faptul ca prin nivelul si dinamica lor, preturile reprezinta principalul si cel mai solid mesaj
prin care se semnaleaza producatorilor schimbdrile ce intervin in preferintele
consumatorilor, iar acestora din urma li se semnaleaza modificarile in conditiile de
productie;

e Functia de stimulare a intereselor agentilor economici producatori. Interesele orienteaza,
directioneaza crearea bunurilor necesare (cantitativ si calitativ), orienteazad deci
activitatile economice spre acele ramuri si sectoare In care, prin pret, se incaseaza profituri
relativ mari, pe produs. Pretul apare deci ca fiind acel instrument neutru care 11 ordoneaza
si 1i ierarhizeaza pe producatori dupa costuri si rentabilitate;

e Functia de recuperare a costurilor si de recompensare a intreprinzatorilor, de fapt
functia de distribuire a venitului in functie de activitagi. Prin incasarea prefului se poate
relua activitatea economica la aceeasi scara (reproductia simpld) sau la scara mai mare
(reproductia largita);

e Functia de masurare a puterii de cumparare a veniturilor nominale. Asta inseamna ca
masa bunurilor procurate de populatic nu depinde doar de suma veniturilor nominale
(salariu nominal) ci si de nivelul preturilor bunurilor achizitionate.;

e Functia de redistribuire a veniturilor. Dinamica multipld a preturilor, atat ca ritm cat si
ca sens, conduce la redistribuirea veniturilor populatiei.

O problema de mare interes teoretic si de politicd economica este aceea a formarii si
determinarii pretului. De multe ori formarea pretului a fost redusa doar la aspectele concrete,
formal-juridice, neglijat fiind aspectul bazei si naturii lor economice.

In viziunea moderni, formarea pretului are un sens mult mai profund, fiind un proces
multiplu si complicat. Procesul in cauza se referd la determinarea generald a pretului, la
factorii sub a caror influentd se afla marimea (nivelul) acestuia, precum si modificarile lui.

Specialistii, recunosc unanim ca formarea pretului are loc sub influenta unei
multitudini de factori care, in general, se impart in doua grupe: factori interni si factori
externi.

Grupa factorilor interni se refera la acele procese care sunt specifice mecanismului
pietei concurentiale. Unii factori actioneaza dinspre cererea consumatorilor precum: utilitatea
atribuitd bunului de cédtre consumator; capacitatea de platd a populatiei consumatoare; nevoile
consumatorilor si structurile cererii etc.

Alti factori vin dinspre ofertd precum: nivelul costurilor unitare; abilitatea
intreprinzatorului; structurile ofertei; pretul bunurilor pe alte piete etc.

Existd factori interni ai formarii pretului care actioneazd pe ansamblul pietei: jocul liber,
presiunea celor doua forte ale pietei - cererea si oferta; factori monetari - cererea si oferta de
bani etc.

Factorii externi, exogeni pietei, dar subordonati acesteia se reduc la: interventia
indirectd guvernamentald atat la ofertda cat si la cerere in sensul atat al stimularii cat si al
reducerii lor; masurile specifice adoptate de stat pentru mentinerea unor echilibre social-
economice care se reflectd in nivelul si dinamica pretului; comportamentul unor mari
organizatii economice cu tentd monopolista.

Din influentele multiple ale acestor factori s-au conturat mai multe tipuri de preturi:
preturi libere; preturi administrate; preturi mixte.

Preturile libere - sunt acelea care se formeaza in conditiile concurentei deschise, in
care nici unul dintre agentii pietei nu poate influenta sau decide in mod unilateral nivelul si
dinamica pretului.

Preturile administrate - sunt considerate acele preturi (modele teoretice) care se
formeaza si se modifica mai ales sub influenta firmelor cu o pozitie cheie si/ sau a statului.
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In realitatea economici, in piata reald, preturile sunt mixte, ele fiind formate pe baza
tuturor factorilor aratati (interni si externi).

8.3 Statul si preturile. Politici de preturile

In realitatea economica, mecanismul real al economiei de piatd presupune implicarea
statului cu sarcina de a armoniza interesele tuturor categoriilor de producatori si de
consumatori.

Pretul este una din parghiile folosite de autoritatea publica pentru limitarea tendintelor
monopoliste si oligopoliste, pentru asigurarea unor echilibre partiale si temporare, pentru
orientarea dezvoltarii economico-sociale.

In tarile cu o economie de piati si stat de drept, statul se implici cu scopul primordial
de a proteja consumatorii si de a garanta veniturile unor categorii de producatori.

Pornind de la ideea ca procesul formarii pretului este mixt, de intrepatrundere a
factorilor endogeni pietei cu a celor exogeni acesteia, se poate admite ca interventia statului in
acest mecanism este cel mai important factor exogen al formarii preturilor. Interventia capata
caracter multiplu, permanent si complex.

Exista mai multe categorii de masuri §i actiuni de implicare $i anume:

- Principalul set de masuri promovate de puterea politicd consta in actiunile si

procedurile de mentinere, restaurare si consolidare a conditiilor de desfasurare

normald a concurentei;

- Administratia publica se implica in formarea nivelului pretului si a modificarii

lui prin politica de protectie socialda, de sustinere a gospodariilor si persoanelor cu

venituri mici ;

- Puterea de stat se implica in formarea preturilor prin sustinerea cu subventii a

unor produse de interes national, strategie (cereale, energie), ca si prin garantarea

veniturilor minime ale producatorilor agricoli.
In general statul (un bun exemplu este statul american) practici politica preturilor maxime,
respectiv politica preturilor minime.
In general, prin fixarea preturilor maxime se urmareste att cresterea cererii si a consumului,
cat si a ofertei. Pentru a obtine efectul dorit este necesar ca preful maxim sa se situeze sub
nivelul celui de echilibru (P, < P.). Linia pretului maxim intersecteaza cele doud curbe (ale

cererii - C si ofertei - O) in punctele M si M., ale cdror coordonate pe abscisd sunt cantitatea
cerutd (Q.) la pretul P,,, cu conditia ca cererea si fie mai mare (Q. >Q,).

Deci, la pretul maxim (mai mic decat cel de echilibru) cantitatea cerutd este mai mare decat
cea oferita.
Pretul maxim este introdus in sensul de a proteja consumatorii si el antreneaza cu timpul un
efect invers: penuria de produse si imposibilitatea consumatorilor de a-si procura bunurile in
cauza.

Sunt si situatii cdnd guvernele folosesc pretul minim in politica lor de preturi. Scopul
urmarit de guverne este de a stimula dezvoltarea si de a mentine echilibrul pietei unor bunuri.

Prin lege se interzice vanzarea bunurilor materiale si a serviciilor sub un anumit pret
numit pret - prag sau pret minim.

Obiectivul este atins numai dacd nivelul acestui pref este mai mare decat pretul de
echilibru.

Stabilirea pretului minim deasupra celui de echilibru (P,, > P.) duce la modificari atat

in cantitatea cerutd fatd de cea de echilibru (Q. < Q), ct si in cantitatea oferitd fatd de
cantitatea ce facuse echilibrul cu cererea (Q, > Q).
Modificarile sunt reactii firesti ale agentilor pietei la urcarea preturilor.
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Se observa ca pretul minim intersecteaza curba cererii in punctul a carui coordonatd pe
abscisa este Qg si curba ofertei In punctul corespunzator lui Qp pe aceeasi abscisa (Qc < Qg

< QQ)- In acest caz apare un excedent de oferta fafa de cerere, ceea ce inseamnd cd masura

guvernului si-a atins tinta. Pe 1anga acestea statul trebuie sa caute si debusee pentru produsele
avand preturi minime de vanzare. Aceasta se realizeaza fie prin achizitiile garantate de catre
administratii, fie de facilitati fiscale si de credit acordate producatorilor si consumatorilor.

9. SALARIUL - VENIT FUNDAMENTAL

9.1 Geneza salariului

In ce priveste explicarea naturii salariului, in economia moderni este
predominanta optica neoclasica. Tratarea multipla a problemelor salariului tine seama in mod
obligatoriu de idei §i teorii emise si de alte sisteme de gandire economicd (keynesismul,
institutionalismul, radicalismul etc.).

Unii economisti contemporani pun accent pe izvorul si natura salariului, altii pe
problema functiilor acestuia, iar alii isi concentreaza atentia in directia explicarii raportului
de marime al salariului cu celelalte venituri.

Teoria dualista a salariului si a marimii sale reflecta situatia reald, de necontestat a
determindrii salariului, concomitent, prin costul fortei de muncad si prin productivitatea
marginald a muncii.

Teoria capitalului uman (variantd moderna a capitalului cultural) se poate exprima in
urmatorii termeni: “Capitalul uman este stocul de experienta si de informatie acumulat de
potentialul salariat. Acestea sunt investitii valoroase pentru venitul sdu potential viitor.”

Pe baza acestor premize multiple atat teoretice cat si metodologice se poate incerca o
caracterizare sinteticd a salariului ca venit fundamental.

Salariul trebuie si poate sa fie explicat atat pe baza conditiilor de formare a ofertei de
munca si de formare a cererii de munca, cat si pe baza contextului social-economic in care
functioneaza piata muncii, inclusiv pe baza rolului institutiilor si organizatiilor existente.

In acest cadru general, salariul poate fi definit ca fiind venitul cu care se remunereaza
munca salariata in intreprinderi si in administratii. El nu este o remuneratie oarecare a
muncii, ci un mod foarte special de recompensare, anume preful unei munci inchiriate si
intrebuintate de un intreprinzator, de un agent economic utilizator, pe baza de contract.

Intr-o larga combinare a opticilor salariului-venit cu cea a salariului-cost, pe fundalul
salariului-pret, au fost introdusi si se folosesc numerosi termeni derivati cum sunt: salariul
direct, salariul indirect, salariul de baza, salariul brut, salariul net, salariul colectiv, salariul
minim garantat etc.

Salariul direct - exprima remuneratia efectiva primita de salariat corespunzator cu cantitatea
de munca prestatd si cu efectele ei; este format din salariul net si sumele ce se cuvin
salariatului drept concediu legal.

Salariul indirect - reprezinta acea fractiune a salariului - cost, care este platita familiei
salariatului n functie de alte criterii decat consumul efectiv de munca.

Salariul de baza - reprezinta acea forma a salariului - venit, care, teoretic, se determina
in functie de salariul minim real. Practic, el se calculeazd prin Tnmultirea salariului (tarifului)
orar negociat cu numarul de ore lucrate intr-un segment de timp.

Salariul brut - consta in sumele ce exprima salariul de baza si toate avansurile salariale
(venituri brute din munca).

Salariul net - rezulta din cel brut dupa ce se scad retinerile obligatorii conform legii.
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Salariul colectiv - este o forma a salariului-cost, care se acorda tuturor salariatilor unor
intreprinderi, ca sume ce semnifica participarea lor la rezultatele financiare ale acesteia sau ca
facilitati facute salariatilor la unele servicii (crese, cantine, tabere etc.).

Salariul minim (garantat) - este salariul fixat pe cale legala pentru a garanta
salariatilor din categoriile defavorizate un venit care sa corespundd minimului de subzistenta,
minim determinat Tn raport cu mediul social dat.

9.2 Mérimea si dinamica salariului

Oricare dintre teoriile privitoare la salariu recunoaste si ia in considerare cele doua
limite, obiectiv existente, ale marimii salariului: minima si maxima.

Limita minima a salariului ar trebui, de reguld, sa se situeze la nivelul costurilor fortei
de munca, nivel ce corespunde oriunde si oricand unei anumite dezvoltari economico-sociale
a tarii. Catre o asemenea limita tinde oricare utilizator de forta de munca.

Limita maxima ar putea fi consideratd marimea intregului venit net realizat din activitatea
economica $i sociald, ceea ce ar insemna cd intreaga valoare adaugata (nou creatd) se
transforma 1n salariu. O asemenea optica este apreciata de catre salariati.

Pentru firma, limita maxima este atunci cand salariul platit este egal cu productivitatea
marginala a muncii.

In ceea ce priveste comportamentul individului fatd de limitele, miscarea si sensul
salariului, teoria economica percepe alternanta a doud tendinge contradictorii: efectul de
substituire; efectul de venit.

Efectul de substituire exprima inlocuirea unei parti mai mari sau mai mici din timpul
liber al salariatului cu timpul de munca suplimentara care are ca rezultat un venit mai mare,
dar si cresterea dificultatilor de refacere a forfei de munca. Are loc aici substituirea timpului
liber cu munca suplimentara in scopul cresterii venitului salariatului.

Efectul de venit consta in procesul invers, de inlocuire a timpului de lucru cu timpul
liber, atunci cand salariul atinge o marime care permite posesorului fortei de munca sa aiba
conditii de viata apropiate de aspiratiile sale.

Marimea salariului si dinamica lui, ca si ecartul dintre cele doud extreme ale acestuia sunt
influentate si de procesele interdependente de apropiere si diferentiere dintre salarii.
Diferentierea are la baza calitati extrem de variate ale muncii, exprimd in fapt marimile
inegale de capital uman incorporat (existent) in forta de munca potentiald. In acelasi timp,
diferentierea reflecta sansele diferite de a valorifica acest potential prin angajare la diferiti
utilizatori de forta de munca.
Apropierea (tendinta de egalizare) a salariilor este generata de: ridicarea generala a calificarii;
egalizarea conditiilor de viata; lipsa unor situatii de scadere a salariilor etc.
Factorii generali sub influenta carora se afli marimea salariului, mai ales in tendinta lui de
crestere, manifestata Tn ultimii ani in tarile cu economie de piata, sunt urmatorii:

- cresterea cheltuielilor pentru formarea si reproducerea fortei de munca;

- cresterea productivitatii, respectiv cresterea mai acceleratd a acesteia fata de

cresterea salariului mediu;

- raportul dintre cererea si oferta de munca in sensul cresterii ofertei.
Sinteza actiunii acestor factori a fost denumitd de specialisti teoria salariului-eficientd, a
americanului H. Leybenstein. Conform acestei teorii folosirea eficienta a muncii se determina
prin ponderarea volumului muncii cu productivitatea acesteia, dupa formula:

E,=Q,xW, (11.1)

9.3 Formele de salarizare

Forma de salarizare (sistemul de salarizare) consta in principiile (tehnicile) gi
metodele prin care se determina marimea §i dinamica salariului individual, toate facand
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legatura intre marimea rezultatelor unei unitati economice, partea ce revine salariatilor din
aceste rezultate si munca prestata de salariat.

Formele de salarizare au fost peste tot si de multd vreme institutionalizate, in general
sub forma contractelor de munca incheiate intre ofertantii de munca si utilizatorii de munca si
care stipuleaza: numarul de ore ce urmeaza a fi lucrate, calitatea muncii, remuneratia ce se
pliteste s.a.m.d. In fiecare economie este instituit un standard siptimanal de munci, un
salariu orar tarifar de referinta si alte elemente specifice sistemului national.

In practica economica sunt cunoscute si practicate trei forme principale de salarizare:
in regie, in acord i mixta, fiecare dintre ele practicandu-se intr-o mare varietate de mixturi si
nuante.

Salarizarea in regie asigurd remunerarea salariatului dupa timpul lucrat, fard a se
preciza, in contractul de munca, cantitatea de munca pe care el trebuie sa o efectueze in
unitatea de timp (ord, sdptimana, luni). In aceastd forma, ceea ce se negociazi este salariul
orar (tariful orar). Se pune accentul pe ora de munca Intrucat aceasta are mare importanta
pentru mentinerea unei anume intensitdi a muncii. Sistemul salarizarii in regie se aplica in
sectoarele economiei unde nu este posibild o normare foarte riguroasa a fiecarui lucrator sau a
fiecarei operatiuni executate.

Salarizarea in acord consta in stabilirea drepturilor in bani ale persoanei, pe operatii,
pe activitati desfasurate, pe numar de repere realizate. Durata timpului de lucru cheltuit pe
operatii, faze, repere etc. nu este fixata in contract. Aceasta este insa data de ritmul general al
muncii in Intreprindere, sectie, atelier etc. si de nevoia de sincronizare a activitatilor. Acest
sistem este preferat celui in regie, atdt pentru utilizator cat si pentru angajati, numai ca
adoptarea lui presupune premize si masuri tehnico-economice si organizatorice deosebite.
Acordul poate fi individual si colectiv, iar tariful convenit si practicat poate fi simplu,
progresiv sau mixt.

Salarizarea mixta constd intr-o remunerare stabilitd pe unitatea de timp (o zi de
muncd), suma ce se acordd in functie de Indeplinirea unor conditii tehnice, tehnologice, de
organizare etc., fiecare conditie fiind cuantificata printr-un tarif. Formele de salarizare s-au
perfectionat continuu si cu toate acestea ele au fost si sunt adesea, contestate de salariati.

In timp, in economia de piatd moderna, s-au conturat cateva directii de imbundtdtire,
de completare a formelor de salarizare cum sunt: corectarea, participarea, socializarea.

Corectarea vizeazd cresterea sigurantei posesorului resurselor de munca in
confruntarea sa cu utilizatorii i cu detinatorii de capital prin masuri de: atenuare a
disparitdtilor prea mari dintre salarii; indexare la inflatie; acordarea de sporuri etc.

Participarea consta in posibilitatea ca salariatii sa participe la impartirea beneficiilor
obtinute de intreprindere.

Socializarea presupune un numar de criterii pentru determinarea unor surplusuri, peste
drepturile banesti cuvenite pentru munca depusa.

10. DOBANDA

10.1 Creditul: concept, functii, tipuri

Creditul presupune schimburi de bunuri actuale contra unor bunuri viitoare, cu scopul
de a sustine o afacere prezentd, de a asigura consumul actual. Spre deosebire de celelalte
schimburi, in cadrul creditului, prestatia si contraprestatia sunt separate in timp si spatiu.
Creditul implicd doua categorii de persoane: creditorii si debitorii.

Creditul consta in transmiterea de bunuri, pe un timp limitat, fixat dinainte, numit
scadenta, contra unei sume de bani numita dobanda. Acesta este un act de incredere a
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creditorului in debitor si se refera la schimbarea unui bun in natura sau in bani contra unei

promisiuni de rambursare a acestui bun, la un termen dinainte convenit, impreund cu
dobdnda.
cu nevoile productiei si ale consumului.

Institutiile de credit sunt intermediarii dintre creditorii si debitorii potentiali. Ele
primesc plasamentele agentilor economici §i acordd credite altor agenti care au lipsa de
resurse banesti.

Esenta si natura creditului se concretizeaza in functiile lui, functii social-economice
pozitive si anume:

- Inlesneste sporirea capitalului real favorizand o mai buni utilizare a factorilor
de productie existenti. Prin intermediul creditului, resursele nationale banesti
existente pot fi valorificate mai usor in sensul sporirii productiei nationale, ele
devenind din resurse pasive, resurse active;

- Contribuie la concentrarea activitdtilor economice §i a capitalurilor in unitati
mari. El faciliteaza distribuirea si redistribuirea resurselor banesti intre diferite
intreprinderi si ramuri economice, orientandu-le spre unitatile mai bine situate pe
piata sporindu-le forta concurentiald, profitul incasat si patrimoniul;

- Accelereaza tranzactiile comerciale, usureaza schimbul, circulatia bunurilor in
economie, creste viteza de rotatie a mijloacelor circulante ale agentilor
economici;

- Sporeste viteza de rotatie a monedei si contribuie la dimensionarea ei pe piata;
- Exercita influentd puternica si benefica asupra consumului prin procurarea pe
credit si in rate a unor bunuri de folosinta indelungata.

in timp, creditul s-a amplificat si diversificat continuu, astfel ci in prezent el se
manifesta printr-o mare varietate de forme. El poate fi grupat dupa mai multe criterii precum:
forma de proprietate a destinatarului; durata acordarii creditului; modalitatea garantarii;
destinatia creditului etc.

Dupa forma de proprietate creditul poate fi: privat; public.

Dupa durata poate fi: la vedere; la termen: scurt (pana la 1 an), mediu (intre 3-5 ani),
lung peste 5 ani).

Dupa modalitatea de garantare: personal (pe incredere personald); real (cu garantii).

Dupa scopul formarii: de consum; de productie; de investitii.

10.2 Dobanda si rata dobanzii

In economia moderni s-au conturat si se confrunti doud optici cu privire la dobdndi:

Dobinda in sens restrans (sensul initial) consta din acel excedent ce revine
proprietarului capitalului dat cu imprumut, din remuneratia proprietarului capitalului
imprumutat, ca rasplata pentru cedarea dreptului de folosinta a sumei imprumutate, pe un
timp determinat.

Dobanda este un venit, anume cel adus celui care da cu imprumut (creditorul), incasat
de la cel ce ia un imprumut (debitorul) si platit de acesta din urma pentru achizitionarea
utilitatii unei sume de bani, pe o perioada determinata.

Dobdinda in sens larg este surplusul ce revine proprietarului oricarui capital utilizat
in conditii reale.

Cele doua sensuri au doar semnificatie istoricd, ele exprimand doar aspecte specifice
ale evolutiei creditului si teoriei dobanzii. In perioada actuald doar conceptul de dobanda in
sens larg este operational. Aceasta deoarece agentul economic nu face distinctie intre capitalul

36



propriu si cel atras cand se pune problema utilizarii capitalului, apoi plata pentru fiecare
unitate de capital este egala daca aduce acelasi serviciu.
Formele dobanzii in sens larg sunt considerate a fi urmatoarele:
- Dobdnda pe piata monetara - se aplica imprumuturilor pe termen scurt,
contractate intre banci, respectiv intre bancile comerciale i banca de emisiune;
- Dobdnda bancara de baza - se practica pentru remunerarea certificatelor de
depozit sau pentru bunurile de trezorerie;
- Dobdnda aplicata intreprinderilor - se aplica de catre banci si alte institutii
financiare; ea constd din dobanda bancard de baza la care se adaugd un agio,
plusul respectiv fiind stabilit in functie de tipul de credit si de situatia economica
a debitorului;
- Dobdnda perceputa la operatiunile de scontare a efectelor de comert - Se mai
numeste si taxa de scont comerciala sau taxa de scont oficial;
- Dobadnzi corelate ca marime - sunt folosite pentru “remunerarea” diferitelor
forme de plasament pe termen scurt si mediu, dobanzi pentru depozitele la vedere
si la termen constituite la banci, C.E.C. etc.;
- Dobanzi pe piata obligatiunilor - sunt dobanzi tipice pentru plasamentele pe
termen lung;
- Dividendul sau alte forme de remunerare procentuala - acestea sunt folosite
pentru actiunile detinute de societatile pe actiuni.
Ratele dobanzii la aceste operatiuni diferd in functie de numerosi factori generali si
conjuncturali.
In toate cazurile, rata variaza intre doud niveluri: maxim si minim.
Dobdnda simpla - consta in suma Incasata pentru inchirierea serviciului adus de un
capital in conditiile in care dobanda nu se capitalizeaza. Este foarte rar folosita.
Dg=C x d’ x n (10.1)

Dobdnda compusa - suma respectivd presupune capitalizarea dobanzii, ceea ce
inseamna ca se calculeaza dobanda la dobanda.

Dobanda este un venit contractual si forfetar, ea fiind considerata bruta. Daca din
aceastd mdrime se scade o prima de risc de insolvabilitate a debitorului si cheltuielile de
gestiune ale creditorului (bdncii), ceea ce raimane se numeste dobanda pura sau neta.

Rata dobénzii sau mdarimea relativd a dobdnzii este raportul procentual intre masa
dobanzii (anuale) si capitalul utilizat in conditii normale. Ea poate fi considerata pretul platit
pentru folosirea sumei de 100 de unitati monetare pe termen de un an.

Modelul de calculare a ratei dobanzii, deci si marimea ei, se afla in directa relatie cu
optica privitoare la dobanda.

Rata nominala a dobdnzii reflecta raportul intre cele doud marimi exprimate in preturi
de piatd curente, adica in puterea de cumpdrare nominala a banilor (d’n). Daca aceasta este

corectata cu rata inflatiei (i’) se obfine rata reala a dobanzii:
@ o=d xi (10.2)

Se mai calculeaza, de asemenea, rata brutd si rata netd a dobanzii; cea din urma
decurge din prima, prin corectarea sa cu rata taxelor si a impozitelor.

Marimea ratei dobanzii difera in functie de natura operatiilor de creditare, de durata
operatiilor de creditare, de durata imprumutului, de aspectele cantitative si calitative ale
creditului.

In raport cu cererea si oferta de credit, rata dobanzii se afla atat in postura de variabila
independenta, cat si in rol de variabila dependenta.
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Oferta de credit (capital de imprumut) este o functie crescatoare de rata dobanzii,

aceasta din urma fiind datd de acel nivel care reprezintd remuneratia sacrificiului
imprumutului care schimba o satisfactie prezenta contra unei satisfactii viitoare.
Cererea de credit (de capital de Tmprumut) este o functie descrescatoare de rata dobanzii, dat
fiind cd aceasta este un cost pentru solicitanti. In cazul creditului de productie, cererea se
opreste la nivelul productivitatii marginale a capitalului care este si ea descrescatoare. De
partea cererii, rata dobanzii este pretul sporirii productiei.

Factorii de reducere a ratei dobdnzii pe termen lung: cresterea generala a
economiilor; scaderea relativa a productivitatii capitalului, inovatiile fiind mai mult sau mai
putin generalizate; masurile antiinflationiste adoptate si promovate de guverne; sporirea
gradului de autofinantare a intreprinderilor.

11. PROFITUL
11.1 Substanta profitului

In timp, pornind de la ideea generald ca profitul se identific cu orice cdstig, orice
surplus, din orice activitate, actiune, operatiune, afacere, S-au conturat doud sensuri de
abordare, de analiza si de apreciere a profitului. Un punct de vedere cu sens prioritar este
acela care considera profitul ca pe un avantaj, ca pe un castig insusit de o persoana fizica sau
juridica, fara ca aceasta sa aiba vreo contributie la obtinerea lui, si de aceea cel ce-si insuseste
aceasta forma de venit este considerat profitor sau chiar parazit social.

Din dezbaterile acestei opinii a aparut si termenul de profit nelegitim (ilegal,
necuvenit) care se obtine prin incalcarea deliberatd sau nu a legalitdtii sau a altor norme
sociale, prin masuri ca:

- umflarea artificiala a costurilor;

- atribuirea unor cote de profit peste cele admise de lege;
- sustragerea de la plata impozitelor si taxelor;

- economii la cheltuielile de protectie a mediului s.a.m.d.

Tot nelegitime sunt considerate si veniturile obtinute ca rezultat al:

- exploatarii furnizorilor mici 1 mijlocii prin preturi mari ale firmelor mari la
achizitiile de factori;

- ofensivei asupra veniturilor cumparatorilor;

- preturilor de monopol;

- spolierii salariatilor prin salarii sub nivelul normal s.a.m.d.

Alt sens dat profitului este cel care decurge direct din etimologia cuvantului latin -
proficere (a produce, a face ceva in avans fata de ceilalfi).

In aceasta viziune profitul presupune, prin definitie, crestere economicd, progres
social, ceea ce inseamna ca insusirea lui depinde de caracterul creator, rational si eficient al
activitatilor, actiunilor §i afacerilor.

Acesta este sensul analizei profitului in economiile de piatd moderne.

Se poate deci sustine ca profitul este un venit net al intreprinderii, un excedent peste
costurile facute de firma pentru a-si obtine incasarile ei totale.

In aceasta definire, se poate aprecia ci, profitul are o serie de caracteristici care il
diferentiaza de celelalte venituri:

- Profitul este un venit aleatoriu, nu se poate sti in avans care va fi marimea sa,
Nnu se poate preciza daca va fi profit sau nu;

- Profitul este un venit autonom; el nu poate fi confundat cu nici una dintre
celelalte forme de venit (salariu, dobanda, renta).

Conceput astfel profitul indeplineste urmatoarele functii:
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- este un indicator al rationalitatii economice; este o motivatie a dezvoltarii si
progresului economic;

- este un stimulent al acceptarii riscului 1n afacerti;

- este un factor incitant pentru sporirea efortului agentului economic pentru
eficienta si calitate sporita;

- este un mobil al cultivarii spiritului de economie, de acumulare.

11.2 Profitul economic si sursele lui

In analiza categoriei economice-profit, se utilizeaza in teoria si practica economici
unele categorii derivate precum: profit contabil; profit economic; profit normal; profit pur
(supraprofit). Definirea si caracterizarea acestor forme de profit au drept parametru de
referinta: venitul total al firmei.

Profitul contabil reprezinta excedentul de venit net peste costul contabil. Determinarea

acestuia este o problema financiar-juridica a fiecarei tari.
In Romania, in sensul legislatiei, sunt incasatori (subiecti de profit) si, deci, plitesc impozit pe
profit, urméatoarele persoane juridice: regiile autonome, indiferent de forma de subordonare;
societatile comerciale, indiferent de forma juridica de organizare si de forma de proprietate,
inclusiv cele cu participare de capital strdin sau cu capital integral strdin; societatile agricole;
organizatiile cooperatiste; institutiile financiare de credit si alte asemenea persoane juridice.

Profitul impozabil anual (profit contabil), se determina ca diferenta intre “activul” din
bilantul de la sfarsitul anului fiscal diminuat cu obligatiile) si activele de la inceputul anului
fiscal (diminuat cu obligatiile aferente). Din aceasta diferenta se scad aportul la capitalul
social operat In cursul anului, precum si veniturile stabilite prin lege ca fiind neimpozabile si
se adaugd cheltuielile nedeductibile prevazute de lege si alte elemente prevazute in bilantul
contabil, in functie de specificul activitatii contribuabilului.

Deci, profitul astfel calculat este denumit si profit legitim sau legal, adica acel venit
net obtinut in contextul respectarii prevederilor legale de-a lungul intregii activitafi a
intreprinderii, inclusiv a prevederilor referitoare la metodologia de calcul §i de impozitare.

Profitul contabil poate fi brut (inainte de plata impozitului pe profit) si net (dupa
prelevarea impozitelor catre municipalitati si bugetul de stat).

Profitul economic reprezinta diferenta dintre venitul total al firmei si costurile de oportunitate
ale tuturor intrarilor (factorilor) utilizate de aceasta intr-o perioada de timp. In general, atunci
cand se face teoria generala a profitului se are in vedere acest tip de profit.

Atat profitul contabil, cat si cel economic pot fi analizate i apreciate ca profit normal si ca
supraprofit.

Profiturile normale constau dintr-un minim de profit pe care o firma trebuie sa-I
obtind, in scopul ca aceasta si rimana in functiune. In acest caz, venitul total incasat este egal
cu costurile totale de oportunitate.

Supraprofiturile, in exces fata de cele normale (profit pur), se definesc ca venituri nete
ce depasesc costurile totale de oportunitate. Termenul este folosit pentru a caracteriza acele
firme (intreprinderi) care au rate de profit ce depasesc minimul necesar pentru a rdmane in
ramurd. Indiferent de forma, contabil, economic, pur, profitul este masurat absolut (ca masa,
ca volum) si relativ (ca rata).

Rata profitului exprima raportul procentual dintre masa profitului §i un parametru
corespunzdtor de referintd. In teorie si practica se calculeaza urmitoarele genuri de rate de
profit (pr’):

- comerciala, prin raportarea profitului la venitul total, la incasarile totale sau la cifra de
afaceri(CA):
pr’=pr x 100/ CA (11.2)
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- economicd, se determind ca raport al profitului la activele totale ale intreprinderii
(AT), atat cele proprii, cat si cele imprumutate:

pr’=pr x 100/ AT (11.2)
- financiara, prin raportarea profitului la activele proprii (AP):
pr’=pr x 100/ AP (11.3)

- rata rentabilitatii, care se determind ca raport al fiecarei forme de profit la forma
corespunzatoare de cost (de pilda, prin raportarea profitului contabil la costurile
contabile).

Profitul pur (surplus peste venit, ca venit minim) rezultd din una sau din mai multe
surse, fiecare avand contributii variate de la un caz la altul.

Acestea sunt: productivitatea personala a intreprinzatorului; diversele rente de care el
beneficiaza, precum: renta de conjunctura sau de piata; renta de situatii avantajoase; spolierea
vanzarilor de servicii; spolierea consumatorilor etc.

In conditiile economiei concurentiale dinamice, viitorul firmei este permanent
nesigur, incert, cu multe riscuri imprevizibile si neasigurabile.

In acest context, profitul economic (pur) poate fi explicat fie prin: inovatii si investitii;
fie prin: risc si incertitudine.

In primul caz trebuie si existe o preocupare permanentd pentru atragerea de noi
resurse 1n circuitul economic, pentru adoptarea de noi tehnologii. Aceste preocupdri duc la
inovatie care stimuleaza investitiile, sporesc productia si ocuparea, mai buna organizare etc.
De aici si o sursa de profit si de sporire a lui.

in al doilea caz, profitul economic poate fi considerat o remuneratic a
intreprinzatorului pentru preluarea asupra sa, a riscului si a incertitudinii.

Intr-o asemenea situatie riscul este de doud feluri: previzibil si asigurabil; imprevizibil
si neasigurabil.

O sursa certa de profit o reprezinta insa doar cel de-al doilea fel de risc.
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